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Direccion web: http://damadorlg.micvweb.com
Ciudad: San Pedro Sula CP: () Pais: Honduras

EXPERIENCIA:

9/2009 - 8/2010 Empresa: LG ELECTRONICS
Sector Empresarial: Otro no especificado
Descripcién del puesto: Supervisor y capasitador de promotores de venta.
Capacitacion de promotores
Supervision de promotores
Atencion al cliente
supervision de los punto de venta
Demostracion de producto
Activaciones y eventos en puntos de venta
Ventas.
Manejo de marca

Ciudad: San Pedro Sula Pais: Honduras

10/2010 - 9/2012 Empresa: JETSTEREO
Sector Empresarial: Comercial
Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripcién del puesto: Vendedor de productos en tienda.
Capacidades adquiridas
Manejo de clientes dificiles.
Administracion de invetarios
Tecnicas de ventas
Manejo de estres y frustracion
trabajo en base a metas y logro de objetivos
Ciudad: San Pedro Sula Pais: Honduras

6/2012 - 11/2014 Empresa: DIPROVA
Sector Empresarial: Comercial

Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripcion del puesto: Encargado de la administracion de la empresa, manejo de cartera de clientes, ventas,
supervision de personal, capacitacion.
adquiri experiencia en ventas al por mayor, apertura de nuevos canales de venta, todo lo referente a registros
sanitarios para productos, manejo de cuentas por pagar y cuentas por cobrar.

Ciudad: Santa Cruz de YOjoa Pais: Honduras

FORMACION ACADEMICA:
Cursando: Licenciado

Marketing

Estudios de mercado

Elaboracionde prespuesto de mercadeo
Publicidad y relaciones publicas
Tecnicas de venta

Lanzamiento de productos

Campafas publicitarias.


http://www.micvweb.com

Administracion de personal
Centro: USAP
Ciudad: SPS (Honduras)

FORMACION COMPLEMENTARIA:

El servicio es primero

Marketing

Centro de Estudios: Service Quality Istitute

Enlace al Centro de Estudios: http://www.cursodeservicioalcliente.com/el-servicio-es-primero-videoteca.aspx
Informacién adicional: Tecnicas de atencion al cliente.

la importacia de brindar un servisio de ecxelencia.

Tecnicas Profesionales de venta

Marketing

Centro de Estudios: JETSTEREO

Enlace al Centro de Estudios: http://www.friedman.com.mx/
Informacién adicional: Tecnicas de venta

Pasos para la venta

IDIOMAS:

Idioma: InglésNivel: Nivel Avanzado

Comentarios:

Centro de Estudios: Escuela Internacional Sanpedrana

Enlace al Centro de Estudios: http://englishcourses.seis.edu.hn

DISPONIBILIDAD:

Estoy dispuesto a viajar

, No estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi region

ENLACES WEB RELACIONADOS:

Direccién web: http:\\www.micvweb.com\damadorlg
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