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Ciudad: Barrio Velasco CP: (Pichincha)  País: Ecuador




EXPERIENCIA:

10/1999 - 4/2002     Empresa: Pycca  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Ventas de artículos de Almacén, rotación en diferentes áreas, caja, tarjeta Pycca.

   Ciudad: Quito País: Ecuador
-----------------------------------------------
5/2002 - 3/2006     Empresa: Orve- Hogar  Area Profesional:Logística - Distribución
Descripción del puesto: Recepcionista de Línea Blanca y Línea Café en Servicio Técnico, ingreso y egreso de
mercadería al sistema. Coordinación con los técnicos para entrega de los productos a los clientes
   Ciudad: Quito País: Ecuador
-----------------------------------------------
6/2008 - 9/2010     Empresa: Coneca  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Venta de montos de dinero a través de un “Sistema de compra planificada” para adquirir cualquier vehículo de cualquier marca. Planificaciones y estrategias de cierre de ventas semanal y mensual. Manejo de objeciones. Conocimiento del tipo de clientes. Clínicas de ventas semanalmente y  comparativos con la competencia
   Ciudad: Quito País: Ecuador
-----------------------------------------------
10/2010 - 1/2016     Empresa: Seguros Pichincha  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Asesora en el Hold Bancario ventas individuales, venta masiva a nivel del País,
Fidelización de clientes, entrega de reportes, responsabilidad de grupo, ingreso de pólizas al sistema, Oratoria
sobre el producto a nivel masivo personal Militar. 
Retroalimentación en cursos y escuelas de ventas para mejorar nuestros productos y estrategias.
Planificación del Trabajo tanto individual y en equipo.
(Producto intangible)

   Ciudad: Quito País: Ecuador
-----------------------------------------------
11/2017 - 6/2018     Empresa: Coneca  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Venta de montos de dinero a través de un “Sistema de compra planificada” para adquirir cualquier vehículo de cualquier marca. Planificaciones y estrategias de cierre de ventas semanal  y mensual. Manejo de objeciones. Conocimiento del tipo de clientes. Clínicas de ventas semanalmente y  comparativos con la competencia.
   Ciudad: Quito País: Ecuador
-----------------------------------------------
5/2021 - 10/2021     Empresa: Consorcio Pichincha  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Venta de montos de dinero a través de un “Sistema de compra planificada” para adquirir cualquier vehículo de cualquier marca. Planificaciones y estrategias de cierre de ventas semanal y mensual. Manejo de objeciones. Conocimiento del tipo de clientes. Clínicas de ventas semanalmente y comparativos con la competencia.
   Ciudad: Quito País: Ecuador
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
-2005Incompletos
BUP / COU (Bachillerato) / Secundaria 
Administración y Dirección de Empresas
identificar y anticipar oportunidades de negocio, tomar decisiones de importancia ante las posibles adversidades,
asignar de manera correcta los recursos, alcanzar las metas propuestas y analizar los resultados.
 Centro: Universidad Central Del Ecuador
 Ciudad: Quito (Ecuador)
-----------------------------------------------


http://www.micvweb.com


CUALIDADES:
Amable, Colaborador, Comprometido/a, Honesto/a, Organizado/a, Persistente, Responsable, Seguro/a, Servicial

INTERESES:
Ciclismo, Naturaleza

ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\lixsantander
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