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Ciudad: Cartagena CP: 30205(Murcia)  País: España




EXPERIENCIA:

5/2003 - 12/2005     Empresa: Consultoría de Ingeniería Santiago Soravilla
Sector Empresarial: Ingeniería y Arquitectura
  Area Profesional:Ingenieros - Técnicos
Descripción del puesto: Consultoría de Ingeniería para empresas en la provincia de Alicante, llevando las
direcciones
facultativas de las canteras de empresas como Pavasal, Yesos Ibéricos, Los Serranos y
Constructora Hormigones Martínez.
Realización de proyectos tipo EPC lump-sum de plantas de tratamiento en Minería y, su
ejecución en obra, desde las fases de Ingeniería hasta la Construcción  supervisión de obra
durante la ejecución , suministro de materiales, pre comisionado, comisionado y, puesta en
marcha hasta de las mismas.
Proyectos de Ingeniería topográfica y, Cartográfica, tanto de levantamiento de topográfico de
canteras, como de replanteo de obras civiles de nuestros proyectos.
   Ciudad: Alicante País: España
-----------------------------------------------
1/2006 - 12/2011     Empresa: Holcim Áridos S.L.
Sector Empresarial: Construcción y Extracción
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Planificación de las labores a realizar en la cantera, organizando los equipos de trabajo
para
optimizar los recursos existentes
Control de los costes del proceso productivo
Gestión de contratos con proveedores y contratas.
Soporte técnico a nuestro recurso preventivo para la realización de la evaluación de riesgos
laborales en las obras a las que iba nuestro personal.
Gestión de la calidad de los productos fabricados
Responsable de las auditorías de Calidad y Medio Ambiente.
Control de Stocks.
Captación de clientes nuevos, mantenimiento y fidelización de la cartera ya existente.
Captación de grandes obras, haciendo los estudios necesarios de producción y calidad para
asegurar el suministro a las mismas.
Realización de Estudios de mercado y de apertura de nuevos mercados y productos.
Responsable de la gestión de reclamaciones y supervisión de la calidad
Encargado de organizar la logística
Encargado de facturación y seguimiento de cobros.

   Ciudad: Murcia y Almeria País: España
-----------------------------------------------
5/2012 - 12/2012     Empresa: Doble Telecom
Sector Empresarial: Otro no especificado
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Responsable de captación de nuevos clientes, elaboración de presupuestos del sector de
las
Pymes para telecomunicaciones.
Estudios de costes y rentabilidades de los servicios ofrecidos para cada uno de los clientes de
manera personalizada.
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Asesoramiento a los clientes para conseguir optimizar sus telecomunicaciones, reduciendo
costes y aumentando las productividades.
   Ciudad: Murcia País: España
-----------------------------------------------
1/2014 - 5/2014     Empresa: Securitas Direct
Sector Empresarial: Seguridad/Vigilancia
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Estudios de costes y rentabilidades de los servicios ofrecidos para cada uno de los
clientes de
manera personalizada.
Asesoramiento de seguridad, para empresas y particulares.
Inspección y, asesoramiento de empresas y particulares para mejorar las condiciones de
seguridad de sus negocios y hogares. Inspección sistemas contraincendios y, prevención de
riesgos laborales en empresas.
   Ciudad: Murcia País: España
-----------------------------------------------
7/2014 - 12/2014     Empresa: Ferrovial Servicios
Sector Empresarial: Otro no especificado
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Jefe de producción, costes, mantenimiento y, Medio ambiente. 
Asesoramiento a empresas sobre el Sistema de Gestión Integral, que incluye el diseño, la
planificación, la operación y mantenimiento de los servicios.
Optimizar los recursos de nuestros clientes para gestionar sus residuos generados en su
proceso productivo: Residuos peligrosos, no peligrosos, valorizables, sólidos urbanos,
abarcando todos los ámbitos y necesidades posibles.
Estudios de costes y rentabilidades de los servicios ofrecidos para cada uno de los clientes de
manera personalizada.
Organización de la logística de los servicios, optimizando nuestros recursos para evitar tiempos
muertos y duplicidad de servicios.
Buscar nuevos clientes y realizar los estudios necesarios para elaborar ofertas, incluidas
grandes cuentas.
Buscar nuevas oportunidades de ampliar los servicios.
Controlar la evolución de la cartera así como el cumplimiento de los resultados previstos para
cada uno de los contratos.
   Ciudad: Almería País: España
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
2-2003Ingeniero Técnico de Minas
Ingeniero Técnico
Ingeniería

 Centro: Universidad Politécnica de Cartagena
 Ciudad: Cartagena (España)
-----------------------------------------------
9-2004Máster en Prevención de Riesgos Laborales, especialidad de Seguridad en el Trabajo
Master
Prevención de Riesgos Laborales

 Centro: Colegio I.T. de Minas Principado de Asturias
 Ciudad: Murcia (España)
-----------------------------------------------
5-2006Gestión de la Calidad y Medio Ambiente
Master



Medio Ambiente

 Centro: AMYCA
 Ciudad: Murcia
-----------------------------------------------
11-2013Graduado en Ingeniería de Minas
Grado
Ingeniería

 Centro: Universidad de León
 Ciudad: León (España)
-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Intermedio
Comentarios: 

-----------------------------------------------


INFORMÁTICA:
Conocimientos:Aplicaciones empresariales (SAP, Contawin,…)

Nivel: Nivel Avanzado

-----------------------------------------------
Conocimientos:Ofimatica (Word, Excell,…)

Nivel: Nivel Avanzado

-----------------------------------------------


LOGROS Y RESULTADOS:
Negociación del contrato de suministro de materiales para la construcción del nuevo aeropuerto de la región de
Murcia, consiguiendo un suministro de 600.000 tm.
- Realización de estudio de mercado en Lorca para lanzamiento de nuevos productos al mercado, aumentando
nuestra cuota de ventas.
- Negociación de los contratos de suministro de materiales para las obras de la autopista Cartagena-Vera y la
autovía Cartagena-Alhama de Murcia, consiguiendo un aumento del 75  en las ventas.

CUALIDADES:
Adaptable, Colaborador, Comprometido/a, Comunicativo/a, Decidido/a, Determinado/a, Eficiente, Enérgico/a,
Entregado/a, Flexible, Honesto/a, Imaginativo/a, Organizado/a, Persuasivo/a, Productivo/a, Responsable, Tenaz,
Trabajador/a, Versátil


INTERESES:
Baloncesto/Voleibol, Cine/Películas, Coches/Motos, Cocinar, Deportes de Agua, Senderismo/Acampadas

DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, Estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:



Dirección web: http:\\www.micvweb.com\josev_martinez
Documentos Anexados: https://micvweb.com/ficheros/1372471.DOC
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