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EXPERIENCIA:

10/1984 - 11/1994     Empresa: Hoechst de Venezuela
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Trabaje 3 años como pasante de comercio industrial,por todos los departamentos de la
empresa, posteriormente trabaje 1 año de auxiliar de Mercadeo, en el area de Investigación de mercados, y 6
años como Visitador Médico en diferentes zonas de Caracas.

-----------------------------------------------
11/1994 - 12/2002     Empresa: Bristol Myers Squibb (http://www.bms.com)
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Labore durante 6 años en la empresa en la linea cardiovascular, manteniendo un alto
grado de compromiso con los diferentes productos de la linea

-----------------------------------------------
12/2000 - 1/2002     Empresa: Inversiones Cucurucho
Sector Empresarial: Hosteleria, restauración y turismo
  Area Profesional:Dirección - Gerencia
Descripción del puesto: Manejar toda la operación de la empresa (cadena de comida rapida),  operación,
producción, compras, mercadeo y cumplir con los objetivos planteados, manteniendo un alto nivel de servicio al
cliente, motivación al personal y rentabilidad económica

-----------------------------------------------
1/2002 - 5/2002     Empresa: Productos Roche (http://www.roche.com.ve)
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: promociòn en fàrmacias de productos bàsicos para la empresa

-----------------------------------------------
5/2002 - 5/2006     Empresa: Productos Roche (http://www.roche.com.ve)
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Tecnología - Comercial
Descripción del puesto: Gerencia de Territorios de Ventas a través de Bases de Datos y Creación de la
plataforma para CRM. Entrenamiento y soporte a la Fuerza de Ventas en el manejo de las plataformas
informaticas de la empresa en linea con los objetivos corporativos

-----------------------------------------------
5/2006 - 5/2008     Empresa: Diploelca (http://www.diploelca.com)
Sector Empresarial: Construcción y Extracción
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Liderar un proyecto de Consolidación de Fuerzas de Ventas y CRM a nivel nacional,
administrar y gerenciarbases de datos de clientes y cuentas claves

-----------------------------------------------
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4/2009 - 7/2009     Empresa: Prelo SL (http://www.prelo.es)
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Jefe de Ventas, gerenciando una fuerza comercial de 3 comerciales e implantando toda
la infraestructura del proyecto de CRM

-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
7-1994Tecnico Superior en Mercadeo (http://www.isum.com.ve)
FP3 / Grado Superior
Marketing
ISUM/Caracas/Venezuela
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

0
Informática y nuevas tecnologías

-----------------------------------------------

0
Informática y nuevas tecnologías

-----------------------------------------------

0
Marketing

-----------------------------------------------

0
Marketing

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Avanzado
Comentarios: Certificacion del TOEFL

-----------------------------------------------
Idioma: GallegoNivel: Nivel Avanzado
Comentarios: Lengua Madre

-----------------------------------------------
Idioma: EspañolNivel: Nivel Profesional
Comentarios: Lengua Nativa

-----------------------------------------------


INFORMÁTICA:
Conocimientos:Ofimatica (Word, Excell,…)



Nivel: Nivel Profesional

-----------------------------------------------
Conocimientos:Bases de datos (sql, oracle,…)

Nivel: Nivel Avanzado

-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
Trabajar en un ambiente agradable, organizaciones profesionales que ofrezcan posibilidades de crecimiento,
ideal seria el manejo de proyectos relacionados con el area de Ventas e incremento de productividad en sus
procesos.

LOGROS Y RESULTADOS:
Liderar un proyecto de Gerencia de Territorio y CRM con inversion de 1Millon, entrenando 110 personas.
Cambiar la filosofia de pensamiento hacia el cliente. Duplicar en dos años la clasificación de nuestros clientes.
Mejor equipo Cardiovascular de BMS

CUALIDADES:
Adaptable, Analítico/a, Colaborador, Creativo/a, Decidido/a, Determinado/a, Eficiente, Fiable, Flexible, Intelectual,
Inteligente, Intuitivo/a, Perceptivo/a, Persistente, Productivo/a, Responsable, Seguro/a, Versátil, Visionario/a


INTERESES:
Béisbol, Cine/Películas, Cocinar, Deportes de Agua, Fútbol/Rugby, Ir de Compras, Música Latina, Música
Pop/R&B, Música Variada, Ordenadores/Internet, Tenis/Paddel, Viajar/Turismo


DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, Estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:
Links relacionados: http://www.roche.com.ve
Web Plana adaptada a una imagen corporativa regulada por el mercado farmaceutico

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\josefontaolopez
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