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Ciudad: Monterrey CP: ()  País: México




EXPERIENCIA:

1/2006 - 6/2007     Empresa: The Home Depot
Sector Empresarial: Construcción y Extracción
  Area Profesional:Dirección - Gerencia
Descripción del puesto: Gerente de Ventas     Comerciales                                                                                       
                                      Comercialización de  materiales para construcción. 
           Contratación directa Tiempo Completo  Enero 2006- Junio 2007          Sueldo   12,000 mil Mensuales   
bono  topado de 2,500                      
Impulsar el crecimiento  del departamento de ventas comerciales para la empresa ya que solo se contaba con
una cartera de clientes mínima, al desarrollar la venta en general encaminada al nicho real, se logro establecer
una amplia cartera de clientes, además de integrar equipos de trabajo con 6 vendedores de campo y 6 de
telemarketing. Formando nuevas rutas y segmentos de mercado, obteniendo así niveles de venta record para la
empresa.

   Ciudad: Monterrey País: México
-----------------------------------------------
6/2007 - 12/2009     Empresa: Duralite Mexico SA de CV
Sector Empresarial: Transporte y distribución
  Area Profesional:Dirección - Gerencia
Descripción del puesto: Gerente de Ventas y  Operaciones.  
Producción  y Comercializadora de Postenfriador para tracto y autobús.
Contratación Directa Tiempo Completo,   Junio 2007 a Dic. 2009          Sueldo   17,000 mil mensuales. 
comisiones   5,000 
Responsable de la administración general de la empresa, teniendo a mi cargo 12 personas en los diferentes
deptos. Como son  Ventas, Cuentas por cobrar, Cuentas por pagar, Compras  Almacén y Producción,
estableciendo los objetivos por departamentos y vigilar que estos a su vez fueran logrados, Realizar los
procedimientos necesarios para cada área. De igual forma negociar  las necesidades que conllevan la
importación de nuestra materia prima desde  Canadá  y  USA. Y  la exportación de nuestro producto a países
como  Venezuela, Colombia, Costa Rica, Guatemala, Perú y Chile así  como su papelería reglamentaria.

   Ciudad: Monterrey País: México
-----------------------------------------------
12/2009 - /Actual     Empresa: Fanosa SA de CV
Sector Empresarial: Construcción y Extracción
  Area Profesional:Dirección - Gerencia
Descripción del puesto: PUESTO.- Gerente de comercialización Región Noreste Ramo Construcción e Industrial
Fabricación y comercialización de Poliestireno casetón, bovedilla, placa para construcción. Empaque moldeado y
cortado.
Contratación Directa  Tiempo Completo  Jul-2011  a   Abr - 2012                   Sueldo 30,000   bono trimestral
Atención directa con clientes de convenio nacional, como Geo, Homex, Urbi, etc. Atención a cuentas claves
como Ternium, Trane, Mabe, Whirlpool, en  venta de empaque moldeado, etc.
Crear estrategias comerciales para el impulso de las ventas, realizar estudios de mercado, supervisar el sistema
gestión comercial CRM y ORACLE, coordinar al equipo de ventas de acuerdo a su nicho, ventas constructor
corporativo nacional, ventas constructor medio locales, constructor Insulpanel, Ventas Foráneas, Ventas
Proveedores, Ventas Empaque Moldeado y Cortado Industrial, adicional también ,el  manejo y supervisión de 3
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Cedis, Torreón, Saltillo y Reynosa, preparación de presentaciones a dirección y reporteria diaria, Establecer
precios y visitas a clientes AA y A, mediante la gerenciacion adecuada, supervisar, motivar y guiar a mis
asesores comerciales buscando la venta con clientes potenciales. Sobre todo incrementar la cartera ya que solo
se tenía 12 clientes potenciales.

   Ciudad: Monterrey País: México
-----------------------------------------------
12/2009 - 7/2011     Empresa: Banamex
Sector Empresarial: Contabilidad-Financiera
  Area Profesional:Dirección - Gerencia
Descripción del puesto: PUESTO.- Jefatura de Área Pyme  
Financiero
Contratación Directa  Tiempo Completo  Dic -2009 a Jul-2011                      Sueldo 9,000 mil mensuales  
comisión
Responsable de administración del área  Pyme, cubrir el presupuesto establecido, incrementar la cartera de
clientes,  sobre todo encaminado a la industria. Crear las estrategias de ventas, visitas a clientes potenciales,
realización de contratos para empresas y todo lo que conlleva a la aprobación de Créditos para pequeña y
mediana empresas como inversión persona moral y física con actividad empresarial, Terminal punto de venta,
Banca net empresarial, pago nomina, créditos revolventes etc.

   Ciudad: Monterrey País: México
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
10-1999Lic. Admon. Empresas
Licenciado
Administración y Dirección de Empresas
Administracion de Empresas, productividad, trabajo en equipo.
 Centro: Instituto Tecnoligico Regional de N.L.
 Ciudad: Guadalupe (México)
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

Auditor ISO9002
Administración y Dirección de Empresas

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Intermedio
Comentarios: IMNRCAC

-----------------------------------------------


INFORMÁTICA:
Idioma: InglésNivel: Nivel Intermedio



Comentarios: IMNRCAC

-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
Emprender y aplicar los conocimientos adquiridos por la práctica y profesionales a la compañía, con la finalidad
de implementar las mejoras necesarias, colaborando de manera conjunta con el recurso humano de la empresa y
equipo tecnológico además de aplicar las herramientas necesarias para el desarrollo. Buscando de tal manera el
logro de los objetivos trazados

LOGROS Y RESULTADOS:
Gerente General con enfoque a Administración y Ventas  en el ramo comercial con experiencia de 12 años.
•	Extensos Conocimientos y experiencia  en las Áreas de Administración, Ventas, Compras,  Administración de Almacenes, Cuentas por cobrar y pagos.
•	Gran capacidad de análisis de información, así como, estadística y tendencia para la correcta toma de decisiones.
•	Integración efectiva con equipos de trabajo e identificación de habilidades para el mejor aprovechamiento del capital humano.
Hasta el momento en cada uno de mis empleos me he caracterizado por superar las metas establecidas y armar
un excelente equipo de trabajo en ambientes netamentes disfuncionales.

CUALIDADES:
Adaptable, Amable, Analítico/a, Colaborador, Comprometido/a, Comunicativo/a, Creativo/a, Decidido/a,
Determinado/a, Diligente, Eficiente, Enérgico/a, Entregado/a, Fiable, Fuerte, Honesto/a, Incisivo/a, Intelectual,
Inteligente, Intuitivo/a, Meticuloso/a, Organizado/a, Perceptivo/a, Persistente, Persuasivo/a, Preciso/a,
Productivo/a, Responsable, Seguro/a, Sensible, Servicial, Sociable, Tenaz, Trabajador/a, Versátil, Visionario/a


INTERESES:
Artes Marciales, Baloncesto/Voleibol, Billar/Dardos, Cantar/Tocar Instrumentos musicales, Cine/Películas,
Coches/Motos, Deportes de Agua, Montañismo, Música Latina, Música Pop/R&B, Música Rock, Música Variada,
Naturaleza, Ordenadores/Internet


DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, Estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\AMGS
Documentos Anexados: https://micvweb.com/ficheros/223091.DOC
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