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Dirección web: http://osvaldo_freggiaro.micvweb.com

Ciudad: ROSARIO SUD  CP=2000  CP: 2000(Santa Fe)  País: Argentina




EXPERIENCIA:

1/1992 - 3/1996     Empresa: SUGAROSA s.a.
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: VENDEDOR SR
Gestioné una cartera de clientes Canales Self y Distribuidores en la provincia de
Santa Fe.
Supervisé la previsión de ventas, la estipulación de objetivos y la creación de informes.
Negocié precios, condiciones de venta y acuerdos de servicio.
Gestioné Cobranzas y conciliaciones de cuentas.

   Ciudad: Rosario País: Argentina
-----------------------------------------------
4/1996 - 3/2001     Empresa: SADIA Argentina s.a.
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: SUPERVISOR DE VENTAS
Gestioné una cartera de clientes Canales Self y Distribuidores en las provincias de
Santa Fe, Entre Rios, Córdoba.
Supervisé la previsión de ventas, la estipulación de objetivos y la creación de informes.
Negocié precios, condiciones de venta y acuerdos de servicio.
Dirigí de forma efectiva fuerza de ventas de Distribuidores exclusivos
Realizé gestión de Cobranzas y revisión de estados de cuenta.
Creé tablas comparativas de precios, share, calificaciones y rendimientos de productos y categorías.
Formé y Supervisé equipos de vendedores jr y repositores con el control de cumplimiento de objetivos y planes a
implementar de category management.

   Ciudad: CABA País: Argentina
-----------------------------------------------
5/2001 - 12/2016     Empresa: Establecimiento LAS MARIAS sacifa (http://www.lasmarias.com.ar)
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: EJECUTIVO DE VENTAS
Gestioné una cartera de clientes Canales Self y Distribuidores en las provincias de
Santa Fe, Entre Rios, Córdoba Y Bs.As.
Supervisé la previsión de ventas, la estipulación de objetivos y la creación de informes.
Negocié precios, condiciones de venta y acuerdos de servicio.
Evalué información de crédito acerca de actuales y potenciales clientes.
Realicé gestión de Cobranzas y revisión de estados de cuenta.
Creé tablas comparativas de precios, share, calificaciones y rendimientos de productos y categorías.
Formé y Supervisé equipos de vendedores jr y repositores con el control de cumplimiento de objetivos y planes a
implementar de category management.
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   Ciudad: CABA País: Argentina
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
-Ingeniero Civil  Incompleto
FP3 / Grado Superior
Ingeniería

 Centro: UNR
 Ciudad: Rosario (Argentina)
-----------------------------------------------
12-1981Perito Mercantil
BUP / COU (Bachillerato) / Secundaria 
Administración y Dirección de Empresas

 Centro: Inst. Teodelina F. de Alvear
 Ciudad: Villa Gdor. Galvez (Argentina)
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

Cursos y seminarios
Administración y Dirección de Empresas
 Centro de Estudios: Nielsen
Información adicional:  Category Management, Oratoria, Autogestión Profesional, Manejo de Sistemas
Informáticos, Alta Calidad en Atención al Cliente y Neuroliderazgo.

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Intermedio
Comentarios: 

-----------------------------------------------
Idioma: PortuguésNivel: Nivel Intermedio
Comentarios: 

-----------------------------------------------


INFORMÁTICA:
Conocimientos:Aplicaciones empresariales (SAP, Contawin,…)

Nivel: Nivel Intermedio

-----------------------------------------------
Conocimientos:Bases de datos (sql, oracle,…)

Nivel: Nivel Intermedio

-----------------------------------------------
Conocimientos:Ofimatica (Word, Excell,…)



Nivel: Nivel Avanzado

-----------------------------------------------
Conocimientos:Sistemas operativos (Windows, Mac,..)

Nivel: Nivel Avanzado

-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
Dirección de ventas territoriales	Análisis de mercado
Gestión de cuentas nacionales	Elaboración de presupuestos
Análisis de tendencias de mercado	Profundo conocimiento de la fuerza de
Previsión de ventas	ventas
Comercialización estratégica	Conducta entusiasta y profesional
Conocimiento de herramientas y	Planificación de recursos
procesos informáticos	Minuciosos análisis de datos



CUALIDADES:
Adaptable, Colaborador, Creativo/a, Eficiente, Fiable, Flexible, Honesto/a, Perceptivo/a, Persistente,
Productivo/a, Responsable, Sociable, Trabajador/a


INTERESES:
Bailar, Boxeo/Lucha Libre, Cine/Películas, Fútbol/Rugby, Música Rock, Viajar/Turismo, Vino y Degustación

DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, Estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:
Links relacionados: http://https://www.linkedin.com/in/osvaldo-freggiaro-a009


Dirección web: http:\\www.micvweb.com\osvaldo_freggiaro
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