
               Curriculum generado con http://www.micvweb.com



- ANÓNIMO
Dirección web: http://rodrihorty.micvweb.com

Ciudad: burgos CP: 09002(burgos)  País: España




EXPERIENCIA:

6/2005 - 10/2005     Empresa: Wurth
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto:  Visitas diarias a talleres o carpinterias en Burgos y provincia para la venta de recambios
en la division de madera. Con una media de 6 visitas diarias y de estos productos novedosos o nuevos,
promociones adaptando los nuevos productos, promociones y toda la gama de prodcutos a las necesidades
específicas de cada cliente. Prospeccion y analisis del cliente mediante su ficha de consumo, y captacion de
nuevos prospectos y mantenimiento de los clientes de cartera. Venta por objetivos mensuales. 
 
 
 
   Ciudad: burgos País: España
-----------------------------------------------
1/2006 - 10/2010     Empresa: Comercial tudanca
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Visitas diarias a talleres o carpinterias en Burgos y provincia para la venta de recambios
en la division de madera. Con una media de 6 visitas diarias y de estos productos novedosos o nuevos,
promociones adaptando los nuevos productos, promociones y toda la gama de prodcutos a las necesidades
específicas de cada cliente. Prospeccion y analisis del cliente mediante su ficha de consumo, y captacion de
nuevos prospectos y mantenimiento de los clientes de cartera. Venta por objetivos mensuales. 
 
 

-----------------------------------------------
5/2010 - 2/2019     Empresa: mrw
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Captacion y mantenimientos de clientes, con visitas, presentacion de ofertas y ajustando
las necesidades del cliente al producto. Incremento de facturacion y produccion un 10  cada año, tanto en los
prospectos, como en la cartera de clientes.  Análisis de todos los clientes a través del CRM, para observar la
evolución en facturación. producción y el margen total del cliente en cada envío y la totalidad mensual. 
 
 
   Ciudad: burgos País: España
-----------------------------------------------
3/2019 - 5/2019     Empresa: Tipsa
Sector Empresarial: Comercial
Descripción del puesto: Captacion de clientes e integracion en el sistema de tipsa para la creacion de envíos por
parte del cliente. En tres meses aumento de cartera e incremento de facturación, partiendo de cero 
Comercialmente en la franquicia de Burgos.
   Ciudad: burgos País: España
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:

http://www.micvweb.com


6-1999 Título tecnico auxiliar en la rama administrativa y comercial 
FP1 (Formación Profesional)
Administración y Dirección de Empresas

 Centro: Maria madre
 Ciudad: burgos (España)
-----------------------------------------------
6-2004 Título bachiller en humanidades y ciencias sociales 
BUP / COU (Bachillerato) / Secundaria 

 Centro: Diego Porcelos
 Ciudad: burgos (España)
-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Intermedio
Comentarios: 

-----------------------------------------------


CUALIDADES:
Adaptable, Comunicativo/a, Creativo/a, Persuasivo/a, Tenaz

DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, No estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, No estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\rodrihorty
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