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Ciudad: Burgos CP: 09001(Burgos)  País: España




EXPERIENCIA:

/ - /     Empresa: Alberto Perez GonzalezDescripción del puesto: pesaje de la mercancía a seleccionar
manipulación de la maquinaria para el proceso de selección
cobro a los clientes
organización y cita a los clientes
   Ciudad: Villagonzalo Pedernales  Burgos  País: España
-----------------------------------------------
4/1992 - 4/1994     Empresa: Pastas Alimenticias San Antonio
Sector Empresarial: Producción, taller y fábrica
  Area Profesional:Administración
Descripción del puesto: al comienzo de mi contrato mi función era la de peón envasador y organizador del
almacén, la empresa se dedicaba a la fabricación de pasta alimenticia  macarrones .  y harinas
por mis estudios en empresariales fui nombrado administrativo, aunque las funciones iban mucho más allá
contactaba con clientes para ofrecer nuestros productos y coger pedidos
organizar la producción en función de los pedidos a servir
pedidos a proveedores de materia prima para la elaboración del producto
llevar la contabilidad del centro
emisión de cheques para pago a proveedores y plantilla
   Ciudad: Burgos País: España
-----------------------------------------------
5/1996 - 11/2000     Empresa: Pascual hermanos S.L  Spar 
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente
Descripción del puesto: primer trabajo en el sector de la alimentación mientras realizaba estudios en la
Universidad de Empresariales realicé prácticas en la empresa Pascual Hermanos, donde hice un estudio de
mercado para la misma con el objeto de apertura de nuevas tiendas terminadas mis prácticas la empresa me
llamó para ofrecerme trabajo en una de sus tiendas empecé como segundo y a los cuatro meses como
encargado de una de las tiendas de nueva apertura de la empresa las funciones son las mismas que en Dinosol
ya que era un supermercado tradicional con secciones de frescos 
   Ciudad: Burgos País: España
-----------------------------------------------
12/2000 - 11/2001     Empresa: Dinosol supermercados
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente
Descripción del puesto: Gestión integral del centro. Contábamos con secciones de frescos, y junto con el
responsable de cada sección implementábamos acciones comerciales para el aumento de venta de cada una de
ellas. Supervision del perfecto estado de las secciones, tanto del montaje como de la limpieza y estado de las
mismas
   Ciudad: Madrid País: España
-----------------------------------------------
3/2002 - 8/2004     Empresa: Plus supermercados
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente
Descripción del puesto: realización de las mismas funciones que las expuestas anteriormente ya que el tipo de
venta de estas empresas era muy parecido.Formador de nuevas incorporaciones en el staff de la empresa,
enseñando a nuevos encargados así como personal de dirección que se iba a incorporar a la misma
.Reestructuración de otras tiendas,con la ubicación de productos en estanterías en base al espacio útil de cada
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una, bajo las instrucciones del jefe de zona pero con poder para modificar según criterio propio

   Ciudad: Madrid País: España
-----------------------------------------------
9/2004 - 7/2010     Empresa: Aldi supermercados
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente
Descripción del puesto: gestión integral del centro apertura y cierre del centro control de tesorería, realizando
arqueos de caja y control del correcto cobro en caja. Realización de pedidos para el perfecto aprovisionamiento
de mercancía para el centro.Realización de horarios de los colaboradores del centro teniendo en cuenta las
horas punta de venta y la fluidez de los clientes.Carga y descarga de los camiones que llegaban al centro.
Revisión de los pedidos para mejorar el resultado del inventario.Preparación de los inventarios del centro que se
realizaban trimestralmente y su posterior análisis.Montaje de cabeceras y distintas acciones comerciales para
aumentar la venta y el margen del centro.Mantener un clima cordial entre los colaboradores motivador y
comprometido, dentro de las directrices marcadas por la empresa Formaba parte de un reducido grupo que
realizaba funciones de nuevas aperturas, con ubicación inicial de todos los productos del centro así como la
puesta en marcha de las mismas
   Ciudad: Burgos País: España
-----------------------------------------------
6/2011 - 7/2019     Empresa: Unión de detallistas españoles
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente
Descripción del puesto: apertura y cierre del centro, controlando que antes de la apertura el perfecto estado del
centro .Control de tesorería del centro, revisión y realización de arqueos de caja.Contratación de nuevos
empleados para el centro en base a los ratios de la cuenta de explotación Negociación de precios tanto como
cliente final como con proveedores. Asegurar el abastecimiento del centro con pedidos a plataforma directa como
a proveedores externos Preparación de inventarios y su análisis para controlar la pérdida, tanto conocida como
desconocida y mejorar los datos,Gestión de las ofertas para obtener la mayor venta posible Contacto con los
diferentes departamentos de la empresa para el perfecto estado de la tienda, tanto para el mantenimiento del
Cash así como de su aprovisionamiento.Análisis de la competencia en cuanto a estrategias de venta propuesta
de acciones comerciales para aumentar la venta, teniendo en cuenta las necesidades de los clientes y las
épocas comerciales del año.Atención telefónica con clientes dependiendo del sector a que se dedicase,
negociación por volumen y realización de pedidos
   Ciudad: Burgos País: España
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
9-1987Bachilleraro y COU
BUP / COU (Bachillerato) / Secundaria 
Economía y Finanzas

 Centro: LIceo Castilla
 Ciudad: Burgos (España)
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

Merchandising
Marketing
 Centro de Estudios: Aforcod S.L
Información adicional:  como mejorar la comercialización de un producto

-----------------------------------------------




IDIOMAS:
Idioma: FrancésNivel: Nivel Principiante
Comentarios: 
 Centro de Estudios: liceo Castilla Y Escuela Universitaria de Estudios Empresariales
-----------------------------------------------


INFORMÁTICA:
Conocimientos:Ofimatica (Word, Excell,…)

Nivel: Nivel Principiante

-----------------------------------------------


CUALIDADES:
Adaptable, Colaborador, Comprometido/a, Comunicativo/a, Decidido/a, Diligente, Eficiente, Enérgico/a,
Entregado/a, Fiable, Flexible, Honesto/a, Organizado/a, Persistente, Productivo/a, Responsable, Seguro/a,
Sociable, Trabajador/a, Versátil


INTERESES:
Cine/Películas, Coches/Motos, Cocinar, Fútbol/Rugby, Gimnasio/Aerobic, Música Variada,
Senderismo/Acampadas, Viajar/Turismo


ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\albertoantongarcia1969
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