PASEO DEL ROBLE # 14 COL. RESIDENCIAL 

                                                                   GUADALUPE.C.P.45030 ZAPOPAN, JALISCO

MÉXICO.

                                   CEL. 045-33-13-35-83-82 and 045-33-1170-54-25.

E-mail fjvelmar@gmail.com

FELIPE VELÁZQUEZ MARTINEZ.

INFORMACIÓN

PERSONAL:

· Estado civil: Casado

· Nacionalidad: Mexicana

· Edad: 34 Años

· Lugar de nacimiento; Guadalajara, Jal.

· País: México

EDUCACIÓN:

· Colegio La Calma, Primaria.

· Esc. Técnica 14, Secundaria.

· Preparatoria No. 5, Bachillerato.

· Unico (Universidad Autónoma de Guadalajara), Profesional.

Negocios Internacionales

· Curso DCM ( Desarrollo de Capacidades de Mando) ICAMI

· Curso de Liderazgo (Alpha Consultores New York Life).

· Leadership plus (Consultores en Desarrollo Gerencial, mty)

· Proyect Adventure(Itesm)

· Coaching (Sihde, Sistemas Humanos de Desarrollo)

EXPERIENCIA PROFESIONAL:

· Farmacia Sta. Filomena

(Control de Inventarios y Atención al Cliente), conocimiento de Productos Médicos. 1994-1997.
· Cervezas Cuauhtemoc Moctezuma 

Puesto y Actividades Realizadas:

· Promotor de ventas (Mercadeo, Levantamiento de pedidos y Relaciones personales con Gerentes y Abarroteros, Conquista de clientes, Cobranza, Cuotas de Ventas, ejecución de promociones, Desarrollo de Clientes) 1997-1999. Crecimiento de 8% en Ventas 1997 y 10% 1998.

· Supervisor de Ventas (Elaboración y control de Presupuestos, Elaboración y ejecución de planes de mercado, Metas de Venta, Supervisión de Autoservicios, Cadenas Mayoristas y Minoristas. Desarrollo y Implementación de Promociones, Conquista de clientes, Mercadeo, Desarrollo de Clientes). 

Relaciones Públicas (Jefes de Abarrotes y Gerentes de compras)1999-2001. Logros: Crecimiento del 11% en volumen de ventas 1999, incremento de espacios y exhibiciones en autoservicios del 20%, Reducción de cartera del 10% vs. Año anterior.

· Ejecutivo de Ventas ( Contacto entre La Empresa y sus Distribuidores  de Jalisco), Atención a Concesionarios y franquicias, Elaboración, Manejo y Ejecución del Presupuesto del Distribuidor G/I, Conquista de Clientes, Relación Personalizada con Clientes Clave, Relaciones con Autoridades, Negociación de ferias y Eventos relevantes en Plazas, Negociación  de Patrocinios zona foránea

Manejo de equipos de activación en Puntos de Venta y Centros de Consumo, Diseño y ejecución de  campañas promocionales, Desarrollo de Clientes, Cuotas de Venta, Coaching a Distribuidores. 2001-2003. Logros: Crecimiento del 4% en volumen de ventas 2001 , Reducción de Cartera del 18% vs. Año anterior, crecimiento del 20 % en clientes mercadeo con Distribuidores.

· Gerente de Ventas : Administración,  Ventas, Comercialización, Distribución, Elaboración de presupuesto, Planeación Estratégica, Desarrollo de Proyectos y Promociones dentro de la plaza, Relaciones Publicas, Relación con Autoridades, Análisis de Cartera y Cobranza, Control Interno, Auditoría Interna y Externa, Análisis y interpretación de Estados Financieros, Manejo de personal operativo y administrativo, pronósticos de venta, Indicadores y estrategias de venta, Prospectaciòn y seguimiento a clientes, Control de Gastos, Control de inventarios y almacén, Negociación de ferias y Eventos relevantes de la plaza, Responsable de Patrocinios y Activaciones, Conquista de clientes, Abre mercados, Localización y apertura de Negocios controlados, Implementación del Cambio Preventa ,Hand held, Sap, Liderazgo, Coaching) 2003-2006. Logros: Crecimiento del 8% en volumen de ventas año 2003, 10% año 2005, Crecimiento del 20% en maestro clientes año 2005, Reducción de cartera del 50% año 2006.

· Director de Servicios Públicos Municipales  Responsable de 6 áreas y 137 personas. Encargado de la planeación y ejecución de planes de trabajo del Gobierno Municipal. Áreas:(Alumbrado público, Aseo público, Parques y Jardines, Panteones, Rastro y Taller Mecánico). Proyectos de ahorro de energía, Análisis de costos y gastos, Control de Gastos, Manejo de personal operativo y administrativo, Análisis y interpretación de estados financieros, Proyectos y Conocimiento de cables y luminarias, Liderazgo, Coaching.
Logros: Ahorro en Presupuesto del 20% contra año anterior, Crecimiento del 10% en Servicios Atendidos y Proyectos Realizados, Ahorro del 20% en Consumo de Energía Eléctrica. 2007- a la fecha.

IDIOMAS:

Español 100% y Ingles 70%.

ACTIVIDADES EN LA COMUNIDAD:

Servicio Social: Conasupo 480 Horas. 

Actividad Desempeñada:   Control de Inventarios y Monitoreo de Precios.

ACTIVIDADES EXTRACURRICULARES:

Clases de Tenis Escuela Municipal De Tenis.

INTERESES Y ACTIVIDADES:

Desarrollo personal, lectura, viajar, deportes, etc.

AREAS LABORALES DE INTERES:

Ventas, Mercadotecnia, Patrocinios, Mercadeo.

CERTIFICADOS RECIBIDOS:

Primaria: Certificado

Secundaria: Certificado

Preparatoria: Certificado

Profesional : Titulo   Cedula No. 2382439

Liderazgo: Diploma

Leadership plus: Diploma y Manual de resultados

Proyect Adventure: Diploma

Hand Held: Diploma

OTROS:

· Participación en el 1er. Foro de Negocios Internacionales (UAG)

· IV Semana de Comercio y Mercadotecnia Internacional (UAG)

· Manejo de Pc ( Excel, Word, PowerPoint,Sap)

REFERENCIAS PERSONALES:

Héctor Ortiz Díaz Tel. 333-171-12-89

Guillermo Guzmán  Tel. 33-1020-33-86 

Julio Cesar Martinez Atempa Tel. 333-809-71-26

