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Nombre.-  Antonio Miguel García Silva
Dirección.-Júpiter No.119 Barrio Estrella. Monterrey N.L. C.P. 64400

Teléfono.- Casa: 0181-4040-6498   Cel.- 0448113818977 
E-mail.-miggarsil@hotmail.com.mx Edad.-  41 años.  
Edo. Civil.- Casado
Información Académica.

                                Licenciado en administración de empresas.

                                Instituto Tecnológico Regional de N.L. 1995-1999
                                Titulado  

	Información Laboral

	
	Duralite México SA de CV.   
Producción  y Comercializadora de Postenfriador para tracto y autobús.
Contratación Directa Tiempo Completo,   Junio 2007 a Sep. 2009
Gerente de Ventas- Gerente de Ventas y Operaciones.  Sueldo $ 17,000 mil mensuales.+ comisiones $ 5,000 
Responsable de la administración general de la empresa, teniendo a mi cargo 12 personas en los diferentes deptos. Como son  Ventas, Cuentas por cobrar, Cuentas por pagar, Compras  Almacén y Producción, estableciendo los objetivos por departamentos y vigilar que estos a su vez fueran logrados, Realizar los procedimientos necesarios para cada área. De igual forma negociar  las necesidades que conllevan la importación de nuestra materia prima desde  Canadá  y  USA. Y  la exportación de nuestro producto a países como  Venezuela, Colombia, Costa Rica, Guatemala, Perú y Chile así  como su papelería reglamentaria.

Gere   The Home Depot 
Co      Comercialización de  materiales para construcción. 

           Contratación directa Tiempo Completo  Enero 2005- Junio 2007
           Gerente de Ventas Comerciales   Sueldo $ 12,000 mil Mensuales  + bono topado de 2,500                      

Impulsar el crecimiento  del departamento de ventas comerciales para la empresa ya que solo se contaba con una cartera de clientes mínima, al desarrollar la venta en general encaminada al nicho real, se logro establecer una amplia cartera de clientes, además de integrar equipos de trabajo con 6 vendedores de campo y 6 de telemarketing. Formando nuevas rutas y segmentos de mercado, obteniendo así niveles de venta record para la empresa.
Servicios y Suministros para el Transporte SA de CV 
Comercialización de Refacciones para tracto y autobús  

Contratación Directa Tiempo Completo,  Jun  2004 – Dic  2005

Gerente de Ventas Sueldo $ 8,000 mil Mensuales + comisiones (aprox) $ 4,000
Desarrollo del departamento de ventas, Estrategias para la venta de material obsoleto y de bajo movimiento, incrementar el índice de utilidad en comparación a los años anteriores, Supervisión de las funciones de las diferentes sucursales de la empresa como Cuentas por Cobrar, Compras y Almacén revisando que los indicadores de dichos departamentos se cumplieran objetivamente. Administración de las cuentas de los clientes más importantes para la empresa  cumpliendo en forma los compromisos adquiridos. Elaborar los reportes de ventas. A mi cargo estaban  2 sucursales foráneas ( Torreón y S.L.P) y la matriz con un total de 27 gentes a mi cargo

Plomería García de Monterrey  
Comercialización de Pisos y azulejos 

Contratación Directa Tiempo Completo  Abr 02 – Feb  2004
Subgerente de sucursal Sueldo $ 6,000 mil Mensuales
Manejo y control de inventarios, logística de embarques, contabilidad general de la sucursal (antigüedad de saldos, créditos, cobranza, cheques, arqueos y cierres de caja), compra a proveedores directos, supervisión de ventas piso y telemarketing, implementación del método kan-ban en el almacén, nomina del personal, pago a proveedores,  reportes de consumo, logística para la realización de inventarios fiscales y cíclicos teniendo a mi cargo  8 gentes de almacén, 3 cajeras y  6 vendedores de piso.
Soluciones Globales de Integración.- 
Outsoursing - Promoción de Finsa  Dic -99  -  Abr-02 Sueldo $ 15.000 mil Mensuales
  Coordinador de Proyectos    Magna  Formex-Presmex en Ramos Arizpe Coah. Esta empresa que se dedica a producir en serie chasis de suburban, mi responsabilidad fue la administración general del almacen.

Ferretera Industrial del Norte.-Jefe de Inventarios, Auditor de calidad ISO9002, Jefe de Ventas mostrador Ramo.- Ferretería Industrial 
Comercial  Oct- 97  Dic 99 Sueldo $ 4,000 mil Mensuales
Mi labor además de las ventas mostrador y el coordinar los inventarios fiscales así como los mensuales, era controlar entradas y salidas, realizar conteos cíclicos y manejo del Kan-ban , dentro de estas actividades mi función como auditor de ISO9002 fue el ayudar que mi empresa se certificara y una vez certificada continuar la labor mediante auditorias continuas a los diferentes deptos. A mi cargo tenía 5 vendedores de mostrador y 4 personas para realizar inventarios.


	                                                                                  conocimientos

	
	                                                       Auditor de ISO9002 Certificado,
                                                 Amplio conocimiento de Office 2007,
Sistemas. - CMI, MicroShip, MultiVital, SAE, PP21, Gestión Comercial, Mecano, Ingles  70% Hablado
EXPECTATIVAS  ECONOMICAS mínimo $ 25,000 mil Mensuales

                             Áreas de  Interés y de experiencia Gerenciales
                                                       Administrativo,
                                               Ventas y/o Comercial,
                                                        Compras,
                                                     Operaciones,
                                                        Almacén,
                                                Trafico y Logística

	

	
	                                                                 


	

	



