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Av. Reynaldo Vivanco 171  Block- C-10 Dpto. 101  Chacarilla.
  Surco                               

Teléfono:   3721782  /  99700-8181 
Casado, 36 años


            
DNI: 10267306
eduballon@hotmail.com   

Profesional en Marketing con 9 años de experiencia , Conocimientos de marketing directo y relacional , amplio manejo de herramientas, fidelización de clientes, plan de marketing, estudios de mercado, estrategia de posicionamiento, organización de eventos , campañas promocionales, Publicidad y Servicio al Cliente. Experiencia en Perú y Extranjero. Orientado al logro de resultados, Visión estratégica, Creativo, Líder, conductor de equipos con Habilidad de negociación.

Mis aspiraciones profesionales se orientan a cargos en los cuales existan posibilidades de desarrollo laboral y personal, donde demuestre mi experiencia y habilidades.
EXPERIENCIA PROFESIONAL
Perú   :   Serpel Perù / W & M Distribuidora
Distribuidora e importadora de marcas exclusivas de Vinos (Lagarde, Rutini, Mas Perinet, Cremaschi, Valdivieso, Doña Paula, Casas Patronales, Torres, Carmen, Lurton, pampas del sur), Copas (Riedel), Chocolates (La Iberica), Destilados (Pisco Cuatro Gallos).

  Jefe  de Marketing y Publicidad                  

Abril 08 – Julio 10
· Responsable del área de Marketing y publicidad.  

· Responsable del desarrollo y ejecución del Plan de marketing para cada  marca.

· Organización de eventos: Expo vino, Expo pisco, Festigloton Arequipa eventos en las distintas embajadas, Apega (Perù mucho gusto), otros.

· Lanzamiento de marcas: Lurton, Torres, Carmen.
· Encargado en la difusión y creación de las piezas graficas para las  distintas promociones, artículos de merchandising ( Individuales, cartas, posa vasos , lapiceros, jala vistas etc)
· Marketing directo y relacional, amplio manejo de herramientas de CRM, y fidelizacion de clientes, estudios de mercado, estrategia de posicionamiento, organización de eventos y campañas promociónales. 
· Desarrollo de planes de Marketing y actividades por marca.

· Estudio y análisis del mercado.

· Supervisión de los ptos de venta de los diferentes canales, Distribuidores, Horeca y  Supermercados.

· Desarrollo e implementación de las páginas web de ambas empresas.
Perú   :   Corporación Meier s.a
Corporación Chilena con presencia en Ecuador, Uruguay, Chile, Perú. Dedicada el entretenimiento con salas de juego como Casinos y Tragamonedas.

            Jefe  de Marketing y Publicidad     


Dic 06 – Abril 08
· Responsable del área de Marketing y publicidad.  

· Responsable del desarrollo y ejecución del Plan de marketing, tanto en medios como en prensa. 

· Encargado en la difusión y creación de las piezas graficas para las  distintas promociones, sorteos y Show.

· Supervisor de la atención al público de las distintas áreas de la sala de juego.
· Marketing directo y relacional, amplio manejo de herramientas de C.R.M, y fidelizacion de clientes, estudios de mercado, estrategia de posicionamiento, organización de eventos y campañas promocionales. 
· Disponibilidad inmediata    

Perú   :   FINANCIERA CMR
Grupo Falabella, Corporación con presencia en el Perú, Chile y Argentina. Representada en el Perú con las tiendas Saga Falabella, Viajes Falabella, Tottus, Sodimac Y Financiera CMR (Piura, Chiclayo, Trujillo, Lima y Arequipa.)

· Asesor Negocios Financieros                                   Oct 05 – Nov  06

Responsable en la asesoría financiera y gestión comercial  para la          solicitud de créditos Hipotecarios y Mi Vivienda.                                                                
· Relacionista Comercial                                           Ene 05  -  Oct 05         
Responsable de la atención al público para la gestión de Reclamos, Refinanciamientos. (Sectorista).

Perú   :   HOTELES LAS AMERICAS  
Cadena Nacional de Hoteles entre ellos, Hotel & Suites Las Américas, Suites Las Américas, Apart Hotel Las Américas, Residencial Las Américas, Hotel Carrera Las Américas y Resort & centro de convenciones El Pueblo.


Asesor de Marketing y Publicidad 
                        Sep 2003  -  Oct 2004

· Responsable del desarrollo y ejecución del Plan de marketing, tanto   en medios como en prensa. A su vez encargado de organizar todos los espectáculos con gran variedad de artistas nacionales e  internacionales. 

· Desarrollo de spot y  piezas graficas publicitarias tanto institucionales como promociónales de los 6 hoteles y restaurantes.
· Supervisor del desarrollo de la página web.
· Encargado de la participación de la cadena en el Corzo de E.Wong
· Encargado de la planificación y presentación por parte de la Cadena en los distintos eventos deportivos e institucionales: Embajadas, club, ferias, otros hoteles.

· Encargado de la planificación y supervisión de los distintos espectáculos y show.

Venezuela:   GRUPO PALMISANO
Compañía Venezolana con dueños Italianos encargada de la fabricación de calzado femenino e importadores de marcas exclusivas entre ellas: New Balance, Fila, Fubu, Diadora, Lacoste, Vans, Timberland, keds, entre otras. Colocándose entre las compañías de calzado más grandes de Venezuela.


Analista de Mercadeo



                 Jul 2001 – Mar 2003

· Responsable del  planeamiento, estrategia y lanzamiento de la marca New Balance  al  mercado venezolano; Así como planeamiento y desarrollo de las estrategias de Marketing y Ventas.

· Lanzamiento a nivel nacional de la marca a travez de diversos eventos y patrocinios a gran variedad de atletas de las distintas disciplinas entre ellas: Beisball, Futball, Atletismo, Ciclismo, Tenis, Tae Bo.

· Realización de diversos eventos a nivel Nacional entre ellos: Primera ½ Maratón (3 días por la cura) apoyo al Cáncer, Primer Campeonato a nivel Nacional de Tae Bo Copa New Balance, Triatlones, Ferias Nacionales de Calzado.

· Estudio a nivel nacional de zapaterías para la adecuada distribución de todo tipo de material de merchandising.

· Encargado de la publicidad, piezas graficas y audiovisuales.

· Lanzamiento de la marca en distintos medios de publicidad entre ellos, buses, autos, vallas publicitarias, revistas, prensa etc.

· Viaje a Panamá para la selección de la colección 2002 –2.

· Viajes a nivel nacional para la supervisión de la marca y de la fuerza de ventas.
Perú   :   LUZ DEL SUR

Luz del Sur es una empresa privada de distribución de electricidad que atiende a más de 720 mil clientes en la zona sur-este de Lima, capital del Perú.
Nuestras ventas superan los 335 millones de dólares anuales, convirtiéndonos en una de las más importantes empresas del país, y en una de las principales distribuidoras eléctricas de América Latina.
Supervisor Campañas Promociónales “Vamos al Sur”       Verano 1997 ,98 ,99. 

· Responsable y supervisor  del desarrollo y ejecución de la campaña en varias playas del Sur.

· Supervisor del personal encargado de la repartición del material de merchandising en las distintas playas del Sur.

· Encargado de dar información de la compañía

· Planificador de la ruta a seguir en las distintas playas.

PRACTICAS PRE-PROFESIONALES

INVERSIONES MIDAS s.a 



Agosto 2000 –   Febrero 2001
Asistente Director Gerente

TEXTILES CONTINENTALES s.a


Marzo 2000  -   Agosto 2000
Asistente sub. – Gerente General 
SALES & MARKETING CONSULTING s.a             Junio 1999 –        Enero 2000
Asistencia Gerencia de Mercadeo

ESTUDIOS REALIZADOS
INSTITUTO PERUANO DE MARKETING     Carrera Profesional de Marketing  Egresado 2000

ESCUELA SUPERIOR SAN IGNACIO DE LOYOLA  Administración de Empresas Egresado 1996
SEMINARIOS:
DR. CAMILO CRUZ  Ph.D  “No Esperes el Cambio.. Propícialo   Agosto 2002 Venezuela
DR. CAMILO CRUZ  Ph.D “El Placer de Vender y Servir con Calidad  Noviembre 2001 venezuela

CONFERENCIAS:
Marketing Turístico para Hoteles y Restaurantes 

        Abril          2000 

Hablemos de Marketing    Internacional de “BRAND MANAGEMENT “   Septiembre  1999 

4 ta Edición CASOS DE ÉXITO ´98 “Telefónica del Perú                   Junio          1998 

Hablemos de Marketing   “Internacional de Marketing Telefónico“        Junio          1997 

3ra Edición CASOS DE ÉXITO ´97 “Mercadeo, Publicidad y Venta Internacional “Abril   1997 

2da Edición CASOS DE ÉXITO ´96 “Como Hacer  Campaña de Mercadeo”   Septiembre   1996



REFERENCIAS PERSONALES Y LABORALES

Gustavo Ballón            Constructora Arco      Dir.  General              Telf.: 444-5585
Pedro Olguín                Inversiones Midas     Dir.  Gerente              Telf. : 326.3409  
Christian Palmisano    Grupo Palmisano       Dir. Gerente      Telf.: (0058-414)-4254271   
Jessica Luna Belevan
Atronic Peru             Directora de Vtas LatAm  Telf:993522974  

Walter Cardenas
Serpel Peru

   Dir.  Gerente           Telf: 3262133


EDUARDO ALFREDO BALLÓN NUÑEZ
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