
	[bookmark: xgraphic]Florencio miranda #22 dep. 18 
Col. 16 de septiembre
Del. Miguel Hidalgo
México D.F. 
	TEL. 04455 29708910  y 26141116
 mail: omarresendiz@ymail.com
           omarresendiz@hotmail.es
[bookmark: _GoBack]           Viudo  y 3 hijos


Omar Reséndiz Galindo
	
	

	Experiencia
	2005-2009	Calzados Guante Ltd.	Santiago de Chile
Supervisor de ventas y Merchandising
Tener a mi cargo la logística y apertura de canales de venta loca y foránea para esta marca así como negociar con directores comerciales y gerentes de tienda.
A ver tenido a mi cargó el Retail de 10 tiendas en Santiago de chile y a ver incrementado las ventas en un 78% global 
Reclutar, supervisar  y capacitar a vendedores, promotores y demostradoras  para  satisfacer  las necesidades de los clientes así como dar cursos de venta y de nuestro producto a los mismos y a los vendedores de piso de nuestros clientes.
Ser responsable de negociar nuevos puntos de venta así como en la parte administrativa y legal de la empresa en México.

	
	2003-2005                  Puma de México S.A. DE C.V.	México D.F.
Jefe de Promotores y Ejecutivo Jr.  foráneo
Como vendedor  tener la cuenta de 2 grandes mayoristas en el medio, así como clientes pequeños y boutique. Y aumentar mis ventas a un 50%
Como jefe de promotores tener a mí cargo a los mismos para el auxilio de vendedores, dirección comercial, clasificación de muestrarios así como el acomodo, exhibición y negociación en los puntos de venta con las marcas manejadas y asistir a eventos especiales que los clientes requerían así como capacitar y dar cursos de ventas.
 También fui el responsable de las aperturas de las tiendas propias y contratación del personal así como capacitar y darles clínicas de ventas a nuestros vendedores y a la fuerza de ventas de los clientes.

	
	1998-2003	Cialtia S.A. DE C.V.	México D.F.
Ejecutivo de ventas nacional y foráneo
Haber  implementado el uso de demostradoras en los puntos de venta y promotores para el auxilio de fuerza de ventas como en el área de merchandising al igual que capacitar a la fuerza de ventas de los clientes.
Aumentar las ventas con el cliente mencionado  así como ser el responsable de la apertura de la marca en el interior de la republica con clientes foráneos  y haber  abierto nueva cartera con clientes en el D.F como ( Liverpool, Palacio de Hierro, Sanborns  y Sears,) por mencionar los más importantes 
Ser unos de los vendedores más joven para esta empresa y tener la responsabilidad de uno de los mejores clientes (Deportes Martí).

	
	1995-1998	Inter América sport, S.A. de C.V.	México D.F.
Asistente de ventas , merchandising y relaciones publicas
En el área de merchandising  negociar con los clientes los puntos de venta para las exhibiciones  y a su vez dar  clínicas de ventas para  su  fuerza de ventas tanto dentro del D.F y foráneo
en relaciones públicas auxiliar a la gerencia de la misma en eventos y llevar la agenda de esta. así como estar al pendiente con proveedores y personas patrocinadas por  la marca                       
 Asistir a la fuerza de ventas con sus muestrarios a si como en prospectar a
nuevos clientes

	Educación
	1992-1994                           E.S.C.A  I.P.N	México D.F.
Carrera trunca ( Negocios Internacionales)

	Intereses
	Dar lo mejor de mí y mi experiencia para la empresa que mede la oportunidad, así como estar con mi familia.



