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CURRICULUM VITAE

                                      José Luis Fiat

· DATOS PERSONALES.
· Apellido y Nombres:  FIAT, José Luis.

· Nacionalidad:  Argentina.

· Fecha de Nacimiento:  22 de enero de 1982.

· Estado Civil: Soltero.

· D.N.I.:  Nº 29.184.904

· Domicilio: Bolívar 1516 – Corrientes.

· E-mail:  joseluisfiat@hotmail.com

· Teléfono: (379) 4461330  - 578927
*******************

· TITULOS OBTENIDOS.
· TECNICATURA EN COMERCIALIZACION Y MARKETING.

Titulo Universitario obtenido en el Instituto Superior Nuevo Siglo, dependiente de la Universidad Nacional de Quilmes. Año 2016.
· LICENCIATURA EN SISTEMAS DE INFORMACIÓN.

Cursado hasta el Segundo año completo de dicha carrera en la Facultad de Ciencias Exactas y Naturales y Agrimensura, dependiente de la Universidad Nacional del Nordeste. Año 2002.
· TECNICATURA SUPERIOR EN TECNOLOGÍAS DE INFORMACIÓN.
Cursado en el Instituto de Capacitación y Estudios Profesionales (ICEP), dictada por la Universidad Tecnológica Nacional (UTN) en la ciudad de Corrientes. Año 2002.
· BACHILLER INFORMÁTICO.

Egresado del Colegio Informático “San Juan de Vera”, LS-4, de la provincia de Corrientes. (Promedio general de calificaciones: 9,10).    Año 1999.
· OTROS ANTECEDENTES.
Experiencia Laboral:

· Supervisor de ventas y vendedor, Abril Distribuciones S.A. Distribuidor Oficial de Procter and Gamble (P&G)  (2009-2017)

· Supervisión, Venta, Distribución y Reposición para la Distribuidora de Galletitas “TIA MARUCA”. (2002 – 2006).

· Control Stock, Arqueo de Caja, Trato con proveedores, Rendición de cuenta y Atención al Cliente. Maxikiosko “CAPICUA”. Telecentro y Cyber “UNDER”. Supermercado “Zocco” (Reposiciones Varias). Autoservicio “El Líder”. 

· Pasantía Laboral Banco de la Ciudad de Corrientes. Área Caja y Oficial de Atención al Público (OFAP). (Año 1999).
· Pasantia Laboral Unidad Renal Corrientes. Área Administrativa Contable. Octubre a Diciembre. (Año 1999).
· Venta de Equipos de Telefonía Celular. (2001 – 2005).

· Dafount Tour. Vendedor. Coordinador de ventas y viajes. Administrativo en la Empresa de Viajes y Turismo DAFONT TOUR, de Corrientes (Años 2001-2004).

· Savona Viajes. Vendedor. Coordinador de viajes en la Empresa de Viajes y Turismo SAVONA, de Corrientes. (Año 2003).

· Venta y Distribución de Productos Alimenticios para Fábrica de Pastas.

·   CURSOS REALIZADOS.

· SEMINARIO DE MARKETING INTEGRAL.

Miembro Asistente. Realizado en el Instituto Superior de Informática y Administración (LT-7), de Corrientes. Duración: 6 horas. (26 y 27 de mayo de 1998).

· REQUERIMIENTOS LABORALES DE LAS EMPRESAS DE HOY.

Miembro Activo. Seminario realizado en el Colegio Informático “San Juan de Vera”. Fundación “Torres de Vera y Aragón”, de Corrientes. (Noviembre 1999).

· HERRAMIENTAS DE OFICINA.

Curso desarrollado en las Instalaciones de Telecom.. Organizado por la Fundación Capital. (Del 18 al 22 de septiembre de 2000).

· INTERNET Y CORREO ELECTRÓNICO.
Curso desarrollado en las Instalaciones de Telecom.. Organizado por la Fundación Capital. (Del 22 al 29 de septiembre de 2000).
· MULTIMEDIA.

Miembro Asistente. Seminario de Perfeccionamiento Docente, realizado en la Fundación “Torres de Vera y Aragón”, organizado por la Revista “Compu-Magazine”. (Octubre 2000).

· TECNOLOGÍA DE ORIENTACIÓN A OBJETOS.

Miembro Asistente. Seminario de Perfeccionamiento Docente, realizado en la Fundación “Torres de Vera y Aragón”, organizado por la Revista “Compu-Magazine”. (Junio 2001).

· “PROTOCOLO TPC/IP”.
Seminario dictado en la Facultad de Ciencias Exactas y Naturales y Agrimensura por el Ing. Javier Hernández Rodríguez. (Junio 2002).

· EXPOLINUX 2002.
Introducción a GNU/Linux, DIVX, Viendo videos en Linuk, Linuk en el Periodismo, Seguridad en Linuk, Uso de Linuk en Educación, Clustering, Implementación Wireless de Linuk.

Conferencias realizadas en la Facultad de Ciencias Exactas y Naturales y Agrimensura los días 11 y 12 de mayo de 2002.

· ARMADO Y REPARACIÓN DE PC.
Miembro Activo. Curso desarrollado en las Instalaciones del Instituto “Mecenas” de Corrientes, con una duración de 4 meses. (agosto –diciembre 2002).

· DEMO DAY.
Seminario dictado por el Sr. Dardo Augusto Valdez, en la Facultad de Ciencias Exactas y Naturales y Agrimensura. (septiembre 2003).
· INTRODUCTORIOS DE COMPUTACIÓN: INTERNET.

Miembro Activo. Curso de Educación No Formal, realizado en la Delegación Corrientes de la Secretaría de Extensión Universitaria. Universidad Nacional del Nordeste. (Octubre 2003).

· INTRODUCTORIOS DE COMPUTACIÓN: WORD XP.

Miembro Activo. Curso de Educación No Formal, realizado en la Delegación Corrientes de la Secretaría de Extensión Universitaria. Universidad Nacional del Nordeste. (Octubre 2003).

· INTRODUCTORIOS DE COMPUTACIÓN: EXCEL XP.

Miembro Activo. Curso de Educación No Formal, realizado en la Delegación Corrientes de la Secretaría de Extensión Universitaria. Universidad Nacional del Nordeste. (Octubre 2003).

· CEREMONIAL Y  PROTOCOLO.

Miembro Participante. Curso realizado en la Subsecretaría de Cultura y Turismo de la Municipalidad de la ciudad de Corrientes. (Julio 2005).

· TÉCNICO EN MARKETING.

Curso avalado por la Facultad de Ciencias Agrarias de la Universidad Nacional de Catamarca, conforme decreto 092/01, con una carga horaria de 72 hs. Cátedra. (26 de abril al 11 de agosto de 2005).

· FORMACIÓN EMPRESARIAL – VENTAS EXITOSAS.

Curso organizado por el Centro Médico Amugenal con una duración de 8 horas cátedra. (Agosto 2005).

· SALUD SEXUAL, REPRODUCTIVA Y PATERNIDAD RESPONSABLE.

    Miembro Asistente. Conferencia organizada por el Instituto Superior de Formación y Capacitación Docente Nº 1 y la Cátedra I de Clínica Obstétrica de la Facultad de Medicina de la UNNE, a cargo del Doctor Carlos Alberto Cassella. (Agosto 2005).

· ORATORIA Y COMUNICACIÓN SOCIAL.

Miembro Participante. Curso realizado en la Subsecretaría de Cultura y Turismo de la Ciudad de Corrientes. (Septiembre 2005).

· PUBLICIDAD Y OTRAS FORMAS DE COMUNICACIÓN.

Curso organizado por el Instituto Superior Semper de Corrientes. (Octubre 2005).

· ATENCIÓN Y RETENCION DE CLIENTES – TÉCNICAS DE VENTA
Curso realizado por el “Instituto Superior de Conducción Empresaria por Liderazgo”, dictado en APICC – Asociación de la Producción, Industria y Comercio de Corrientes. (Abril de 2006).

· LIDERAZGO PERSONAL
Curso realizado por el “Instituto Superior de Conducción Empresaria por Liderazgo”, mediante aplicación de PNL – Programación  Neurolingüístico -, dictado en APICC – Asociación de la Producción, Industria y Comercio de Corrientes. (Abril de 2006).

