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PERFIL PROFESIONAL

   Profesional con amplia experiencia en compañía multinacional en Departamento Comercial Compras con funciones administrativas diversas, gestión de stocks, coordinación equipos y  coordinación entre diferentes departamentos.
   Habituada a toma de decisiones encaminadas a la superación de objetivos y  al manejo de grandes bases de datos con elevado número de referencias. Habituada a gran volumen de trabajo, capacidad de adaptación y aprendizaje.
FORMACIÓN
(  1991 COU
(  Word, Excel, Power Point, Mail (Microsoft Office)
(    Inglés: Nivel intermedio.  Usado habitualmente en comunicación por correo y alta comprensión oral.
FORMACIÓN ADICIONAL
   Módulo de Asesoramiento y Gestión Administrativa de Productos y Servicios Financieros, perteneciente al curso de Comercialización y Administración de Productos y Servicios Financieros, cursando actualmente.

    Formación en tareas administrativas, con desarrollo de diversas funciones durante 6 años en departamento de Publicidad y Promociones gestionando firmas de Tabaco, Bebida, Perfumería, Alimentación y Complementos.
    Formación y conocimiento en Fragancias, Maquillaje y Tratamiento mediante cursos y presentaciones ofrecidas por firmas de Perfumería del sector de lujo.

     EXPERIENCIA LABORAL
          WORLD DUTY FREE GROUP (2006-Sept 2016)

        Coordinadora y Responsable de Compras y Surtido en la             Categoría de Perfumería y Cosmética zona EMEA.

· Gestión de surtido.
· Definición de referencias en surtido según perfil de pasajero y punto de venta.
· Gestión de proveedores, contacto principal de varias firmas gestionando necesidades de negocio.
·  Coordinación  y gestión de puntos de venta de la región.
· Asistencia a reuniones  de negociación con las diferentes firmas de proveedores, control márgenes venta.
· Asistencia a eventos de presentación de novedades y planes de Marketing de todas las marcas pertenecientes a nuestro portfolio.
· Coordinación entre departamentos (Logística, Financiero, Marketing y Departamento Comercial)
            ALDEASA (1995-Enero 2006)

          Auxiliar Administrativo Área Promoción y Publicidad
· Grabación de datos poniendo en marcha la aplicación informática de Publicidad y Promociones.

· Gestión, contratación de espacios publicitarios y promocionales.

· Envío de materiales publicitarios a los puntos de venta 

· Facturación de espacios publicitarios de todas las familias de producto (Perfumería,   Bebidas, Tabaco y Alimentación). 

· Coordinación y contacto con proveedores de Perfumería, Bebidas, Tabaco y Alimentación.

            CTI (1989-1995)
· Grabación de datos y tratamiento de documentos       bancarios.

