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	PERFIL PROFESIONAL

Tengo una dilatada experiencia laboral en el área técnico comercial tanto como responsable comercial como jefe de proyecto, sintiéndome cómodo en ambas funciones. He adquirido conocimientos técnicos relativos al plástico, componentes de automoción, moldes, proceso de inyección, planificación, control de costes, interlocución con todos los departamentos de ingeniería, producción, metrología y calidad. 

Me considero una persona analítica rigurosa, disciplinada, polivalente, empática, con alta capacidad de persuasión, acostumbrada a trabajar en equipo bajo presión y con habilidades de negociación que sabe anticiparse en todo momento a los posibles escenarios especialmente cuando son adversos.

EXPERIENCIA LABORAL


2016 - 2017:          KDK DONGKOOK AUTOMOTIVE SA. Tier 1 de componentes plástico para                                           Sector de Automoción. 
Cargo:                   Seat Project Manager
Responsabilidades:     

· Gestionar las diferentes fases del proyecto y su posterior coordinación hasta la industrialización y entrega a planta
· Responsable de la coordinación, planificación y desarrollo del proyecto con las distintas áreas de la organización: Calidad, Ingeniería de Producto, Compras, Fabricación, Procesos, Prototipos, Logística. 
· Definir los presupuestos del proyecto, seguimiento de inversiones y costes así como el cumplimiento de los objetivos de rentabilidad.

· Establecer acciones correctoras en caso de desviaciones.

· Aseguramiento del cumplimiento de los procedimientos establecidos por la compañía.

· Administración de costes internos y de contratos con proveedores.

· Identificar y negociar la resolución de conflictos y problemas.

· Mantenimiento periódico de reuniones técnico comerciales de seguimiento del proyecto con el cliente.

· Reportar periódicamente la evolución del Proyecto a la dirección de ingeniería.

1990 – 2016:          I.C.M. Fabricante de moldes para el proceso de transformación de plásticos

                                  denominado inyección, destinados al sector de automoción.                                  
Cargo:                   Dtor. Comercial & Project Manager. 
Responsabilidades:  

· Elaboración y seguimiento de previsiones de ventas y objetivos comerciales.
· Establecer contactos con clientes, elaborar propuestas, negociar y cerrar operaciones.

· Elección, seguimiento y apoyo a representantes.

· Ampliación y mantenimiento de la cartera de clientes consiguiendo constantemente nuevos clientes hasta el punto renovar el 90% de la cartera durante algunos años.

· Liderar un equipo de 4 personas.

· Gestión y coordinación de múltiples proyectos de importantes componentes del sector de automoción que han salido al mercado, en calidad de Project Manager en estrecha colaboración con los departamentos de ingeniería y de producción de los clientes, desde el desarrollo hasta la industrialización de los mismos manteniendo numerosas reuniones de carácter técnico-comercial.

· Análisis del cuaderno de cargas técnico-comercial y los ficheros 3D en la fase de oferta.

· Cálculo de los costes, preparación y definición de la oferta.

· Dar de alta los pedidos en el sistema interno de proyectos cumplimentando todos los aspectos económicos y técnicos del proyecto.

· Realizar la planificación completa del proyecto. Control del cumplimiento de los hitos más importantes y establecer planes de acciones si son necesarios

· Mantenimiento constante de reuniones internas para analizar la situación de todos los proyectos lo cual me ha permitido interactuar con nuestros dptos. de ingeniería, producción, metrología y calidad.

· Análisis de modificaciones de producto y valoración técnica, económica y de plazos de ejecución

· Control de costes de proyectos.

· Seguimiento de los proveedores involucrados en cada proyecto, entre ellos, moldistas subcontratados.

· Asistencia a todo el proceso de homologación de útiles y componentes plásticos. Experiencia en multitud de pruebas de inyección.

· Realización y control de informes de correcciones.

1989 – 1990:          CORAT. Fabricante de valvulería para sector industrial. 
Cargo:                    Adjunto a Dirección comercial.
Responsabilidades:     

· Mejora de la red comercial en el estado español muy deteriorada en los últimos tiempos.

· Cambio de la estrategia comercial y la consecución de una mejora en las ventas.
· Trato  directo con los departamentos de compras de grandes cuentas y con intermediarios en diferentes zonas territoriales.
FORMACIÓN ACADÉMICA


1984 - 1988:           Ingeniería Técnica Industrial                                                              

                                  Escuela Universitaria de Ingeniería Técnica Industrial de Zaragoza.
Otros:                     Gestión Comercial, Planificación Comercial, Dirección Comercial,  

                               Motivación y trabajo en equipo, Introducción a la Calidad, 

                                Seminario de plásticos, Curso intensivo de MS Project,  Trabajo en Equipo,

                                Cursos intensivos de francés e inglés.
INFORMÁTICA


Programas:             Usuario de los programas Word, Excel, Power Point, Acces, Outlook, Paint
                                    Shop Pro, Microsoft Project, Spinfire, 3D View, etc,.

IDIOMAS


Francés:                    Francés profesional tanto técnico como comercial, trato habitual con clientes

                                      franceses.

Inglés:                        Inglés nivel B1
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