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DATOS PERSONALES

Nombre y apellidos:
Alfonso López Fernández
Fecha de nacimiento:
03 - 08 – 1975 (Madrid)
Estado civil:

Soltero.
Ciudad:


Rivas-Vaciamadrid. Madrid
Teléfono:

606 716 628 / 91 666 46 80
E – mail:

allofer@hotmail.com
FORMACIÓN ACADÉMICA

1997 – 2000:  Diplomatura de Magisterio. Especialidad Educ. Primaria. “E. Univers. Cardenal Cisneros”
EXPERIENCIA PROFESIONAL
	2008 – 2012 EMPRESARIO EN JARDINERIA
Gerente y oficial.
· Proyecto, diseño y creación de jardines a gran y pequeña escala.

· Mantenimientos integrales de jardines de pequeño y gran tamaño, particulares y comunidades.

Trabajos extra de replantaciones, podas de gran altura y forma y recorte de vallas.
01 / 2007 – 01 / 2008    TECHNOLOGY MAIN INFORMATICA s.l.
Dir. Comercial de Retail (Grandes Cuentas)
· Creación y desarrollo del mercado de las Grandes Cuentas

· Estudios de mercado, análisis de la competencia y creación de Planes de Negocio para entrar en un mercado y clientes ya colapsados.

Creación, Gestión, desarrollo, venta y Fidelización de la cartera de clientes Retailers, e-Tailers y Distribuidores de alto potencial y su negociación de plantillas anuales, publicidad y catálogos.
Obtención de los obj. en la 1/2 tiempo programado. Razón de cambio: Cerrada por Hacienda
2006           DELL s.a. (FRANCIA – Montpellier)
Ingeniero Comercial Corporates
· Gestión, desarrollo, venta y Fidelización de la Cartera de clientes compuesta de empresas de 50 empleados a 300 empleados.

· Hardware desde Workstations, a Servidores con toda su arquitectura y Servicios.
Obtención de 100% de los objetivos programados en las 3 formas asignadas, “Rentabilidad – Servidores y Servicios – Cifra Global”. Razón de cambio: No me gustó Francia para vivir
2005 – 2006
SAICOM TECHNOLOGIES s.l.
Responsable de Grandes Cuentas / Dir. Comercial de Canal en Funciones

Creación, Venta, Gestión y Fidelización de la cartera de creada de Grandes cuentas.

· Resolución de problemas, activación de cuentas, Ampliación de clientes, desarrollo de éstos, supervisión de la Gestión comercial del equipo de Canal de Distribución (10 – 12 personas). 

· Estudios de mercado, análisis de la competencia, Negociación de plantillas anuales, publicidad y catálogos de clientes.
Obtención de 100% de los obj. programados. Razón de cambio: Cerrada por Fusion 

	2004 – 2005
NGS & MONRAY s.a.
Responsable del Canal de Distribución de Madrid y Castilla la Mancha
· Control y Gestión de las ventas de la cartera existente y creación de Nuevos.

· Estudios de mercado y análisis de la competencia. 

· Participación en la Política de Marketing y estrategia cial. de la empresa. Desarrollo y puesta en Marcha del Proyecto OSP (Official Sales Point) de las marcas NGS y MONRAY.
Obtención en record de facturación manteniendo los márgenes establecidos (2004).

	2001 – 2003
PROSELCO s.a.
Responsable Dpto. Informática (Tien21, Confort, MediMax). Proyecto de 2 años.

Apoyo, venta, formación y supervisión de las cadenas de tiendas Tien21, Confort y MediMax de 5 provincias.

· Estudios de mercado y análisis de la competencia. 

· Todas las compras, decisión en la publicidad y participación en el Marketing. Control y Gestión del Stock y de artículos dañados u obsoletos.
Incremento en ventas del departamento de 1.5 millones de € (2001) a 5.5 millones de € (2002).

	1997 – 2001
RED ELITE ELECTRODOMESTICOS s.a.
Responsable Dpto. Comercial Informática (1997 – 2001)

Apertura en el año 2001 de cuatro nuevos puntos de venta de gran formato.

· Determinación de lineales, Montaje y supervisión de éstos en los Puntos de Venta

· Control y gestión de Stock, material obsoleto y participación en las compras.

· Estudios de mercado y análisis de la competencia y Formador del equipo cial.
Incremento en las ventas de 50 (1999) a 120 millones de ptas sin iva (2000).


FORMACIÓN ADICIONAL
· Curso de Técnicas de venta y comerciales, y Servicios por Dell (2006).

· Supervisión Coach (perfeccionador cial. Carmen Mª Nieves) 2 meses en Dell (2006)

· Curso de estrategia comercial y lenguaje no verbal por Víctor Valencia. (2001)

IDIOMAS
INGLES:
Nivel Alto: escrito.                                  

FRANCES: 
Nivel medio: Oral 
Nivel Medio-Alto:  oral.





Nivel bajo: Escrito  
OTROS DATOS DE INTERÉS

· Alto nivel del paquete Office

· Carnet de conducir B1 y coche propio.

· Disponibilidad para cambio de residencia y/o Viajar

· Disponibilidad Inmediata

· Aficiones: Viajar, Cine, lectura y natación


