[image: image3.jpg]


[image: image4.png]


[image: image5.png]


[image: image6.png]


                                             Curriculum Vitae            
[image: image7.png]



                                            RAUL MEDINA NAVARRO

Ciclamor 4416  Arboledas del Sur

                                              C.P. 45530  Guadalajara Jal.

                                                  Tel. de Casa 31440388

                                         E-mail.medinanavarro@hotmail.com
DATOS                            Lugar de Nacimiento:      Mazatlán Sin.
PERSONALES                Estado Civil:                    Casado
                                         Imss:                                 04866200464
DATOS

ACADEMICOS              Lic. En Administración de Empresas

 (1989-1993)                       Universidad Nacional Autónoma de México
 (1988-1989)                       Técnico en Diseño Industrial
                                             Universidad Tecnológica de México
(1982-1984)                        Bachillerato Técnico Industrial

                                            Instituto Tecnológico Industrial

DIPLOMADO                   Técnicas y Estrategias de Mercado

(2004)                                Universidad Tecnológica de México
 EXPERIENCIA LABORAL
                                           DIAMEL S.A. DE C.V
                                            Coordinador de Ventas
                                            Giro (Distribuidora de Alimentos e Importaciones)
  2004-2005                         Texcoco Edo. De México 

                                           Región   MSC.04                                                                                                                                                  

Funciones                          Responsable de los Vendedores de Preventa, en la Región del

                                           Edo. De México, Municipio de Texcoco. Verificación de los Status
                                            De Productividad por Zona y Región 

· Apertura de Mercado 

· Planeacion de Trabajo

· Análisis de  Ventas

· Distribución Horizontal
  2004-2005                      GRUPO ELEKTRA SA DE .C.V
                                          Gerente de Cambaceo

                                           Giro (Comercial)
                                          Texcoco Edo. De México 
 Funciones                        Coordinación de Vendedores de Cambaceo asignados a diferentes tiendas
                                           De la Zona, Apertura de Nuevo Mercado, Asignación de Rutas.

                                           Manejo De Productividad y Mercado, así como Líneas de Crédito, registró
                                           De actividades diarias. Y Gestión con Banco Azteca, soporte Admvo. al             

                                             Gerente Regional de Cambaceo proyectos específicos del área      
· Planeacion de Trabajo

· Análisis de  Ventas

· Distribución Horizontal

· Zonificacion

· Indicadores de Ventas

· Técnicas de Mercadeo

 

1999-2004                         EFFEM DE MEXICO  DE CV.   “PROMOIDEAS “
                                          Supervisor de Zona

                                          (Detalle)

                                          Giro (Alimento Para Mascotas y Consumo)
                                          Guadalajara – México

 Funciones                        Supervisión de Preventa, en las Zonas asignadas por el canal detalle, así

                                           Planeacion de y Estrategias de Mercado para mejorar la productividad

                                           Y la Apertura de Nuevos Clientes, también colocación de exhibiciones,

                                           Material pop. Y esencialmente Productividad, (Diaria y Semanal)          

· Análisis de  Ventas

· Distribución Horizontal

· Zonificacion

· Indicadores de Ventas

· Incidencias

· Mapeo

1996-1999                        EMBOTELLADORA  ARCO RIS-ELITE  “AGUA PURIFICADA”
                                          Coordinador de Ventas

                                          (Cambaceo)

                                          Giro (Agua Purificada Elte y Tradicional)
                                          Guadalajara 

 Funciones                          Encargado de Promotoria de Cambaceo en las diferentes zonas, asi                                                                       
                                             La productividad, Generando y Aperturando Contratos Establecidos
                                             Para llevar un seguimiento de clientes Nuevos, chequeo

                                             De Indicadores de Volumen.
· Mapeo
· Indicadores de Ventas

· Incidencias , Manejo de Promotoria
· Segmentación de Mercado
INFORMATICA

· Windows

· WordPerfect – Power Point

· Excel ,Access , Lotus 
CURSOS

· 2004         Análisis de Mercado                    “Effem de México “      20 hrs.

· 2005        Estatregias de Mercado                 “UNE Grupo Electra” 50 hrs.

· 2005        Técnicas de Ventas Cambaceo       “UNE Grupo Electra” 50 hrs.
METAS PROFESIONALES

Aplicar mis conocimientos  adquiridos en el área
 ventas, así como aprender nueva estrategias financieras y de mercado , que apoyen el crecimiento de la organización que le permita tener una libertad plena, así como ser una persona más completa personalmente y profesionalmente. Colaborar con la organización a impulsar su crecimiento dentro del mercado donde se desenvuelve, a través de la eficiencia y eficacia de las labores que se suministren dentro de la misma.
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