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NOMBRE:                                     Aceituno Castillo, Jennifer

FECHA NACIMIENTO:               11 de Mayo 1984

DIRECCIÓN:                                Av/ Isidre Martí nº 8- 10 Esc/ esq. 2º 3º

LOCALIDAD:                               Esplugues de Llobregat 08950 Barcelona

E-MAIL-TELF:                             JennyAceituno@gmail.com 686 19 71 78

FORMACIÓN ACADÉMICA
Licenciatura en Bellas Artes en la Facultad de Bellas Artes, Universidad  Autónoma de Barcelona

Estudio de Dibujo Clásico y al natural 5 años bajo la formación de taller artístico de Ángel Macías

Título de Interiorismo Comercial y Animación punto de venta. Nivel Medio (CCC). 

Título de Escaparatismo y Diseño de Interior. Nivel Medio (CCC). Confederación Española de Comercio

EXPERIENCIA LABORAL

Empresa: Estructuras Cejudo, S.A. (1 año)

Sector Empresarial: Construcción

Descripción del puesto: Secretaria de Dirección. Atención directa con clientes. 

Tareas administrativas y recepción de llamadas. Facturación. Gestión de la Contabilidad.

Empresa: Art Maniquí (6 meses- Becaria)

Sector Empresarial: Comercio. Decoración

Descripción del puesto: Becario, Ayudante de Escultor.

Realización de prototipos originales, copias, moldes, acabados y pulidos.

Empresa: Marcelo Vilá (2 años, carta de recomendación)

Sector Empresarial: Comercio y diseño especializado en escaparatismo y visual merchandising.

Descripción del puesto: 2º Escultor. Jefe del Departamento de I+D. 

Desarrollo y creación del departamento de I+D, realización de prototipos originales para clientes a nivel internacional, maniquíes, encargos específicos. Realización de moldes y siliconas. Atención personalizada con el cliente. Grandes marcas como Loewe, Adolfo Domínguez, Massimo Dutti, Pronovias, entre otras. Ventas de exclusividad o por encargo.

Empresa: Celio Moda España ( 23 Julio 2009- 15 Diciembre 2011)

Sector Empresarial: Retail- Moda venta al por menor

Descripción del puesto: Adjunta de dirección. Escaparatista y visual merchandising. Gestión de cifra de negocios, formación y motivación de equipos, análisis de ratios y KPIS, gestión de TPV, atención al cliente personalizada, incidencias, resolución de conflictos, mantenimiento de tienda, gestión de stock y demarca desconocida, inventarios y preparación de rebajas. Promoción interna de empleados.
Empresa: Shana  (16 Diciembre 2011-abril 2013)

Descripción del puesto: Responsable de Tienda.  Gestionar el punto de venta desde las perspectivas de ventas, facturación y gestión de personas con el fin de rentabilizar el punto de venta y cumplir con los objetivos de venta, calidad, optimización del stock e imagen de la marca, asegurar la implantación de los procedimientos y directrices establecidas por la empresa. Gestión del producto en función de los objetivos de venta, organización del proceso de recepción de mercancía, pedido de la misma, optimización del stock según ranking de venta, organización de rebajas e inventarios, Atención al cliente, conocer y atender a sus necesidades. Gestión de devoluciones e incidencias, encargos y arreglos. Resolución de conflictos y motivación y formación de equipos, gestión de la plantilla. Establecimiento de planes de acción y formación en KPIS.  Selección y formación de personal para tiendas de Barcelona.
Empresa: MasstecLab ( trabajos esporádicos como freelance-actualmente)

Descripción del puesto:  Trabajo como diseñadora gráfica, creación de diseños específicos, logotipos,  Targetas de presentación, próxima página web, entre otras funciones.

Empresa: Grupo Cortefiel: Women Secret Pelayo 2/04/13 - Actualmente
Descripción del puesto; Jefe de Sucursal.

Gestión y desarrollo de cifra de negocio, gestión y formación de equipos, realización de horarios, vacaciones y resolución de conflictos, responsable del tema visual, realización de escaparates y visual merchandising, Apertura y cierre de tienda, responsable de recepción y pedido de mercancía, responsable de caja, de stock y asegurar la disponibilidad del producto, optimización del stock según ranking de ventas, análisis de ratios, responsable de incidencias y mantenimiento de tienda, cuenta de explotación, entre otras funciones.
DATOS DE INTERÉS

Certificado de nivel C de Catalán.

Nivel Medio de inglés First Certificate 

Conocimientos de programas administrativos: Word, Excel, paquete Office

Sistema operativo Windows y Macintosh. Nivel avanzado de Internet.
Programas de Diseño: Photoshop, freehand, Illustrator, Power Point, entre otros.

Fotografía, retoque fotográfico y revelado.

Varios cursos formativos de analisis de venta, gestión de equipos e inventarios.
