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Dirección web: http://anamarylopez.micvweb.com

Ciudad: Lugo CP: 27004(Lugo)  País: España




EXPERIENCIA:

1/1992 - 12/1992     Empresa: Cyanamid de Venezuela S.A.
Sector Empresarial: Construcción y Extracción
  Area Profesional:Contabilidad
Descripción del puesto: Análisis y control de conciliaciones bancarias.  Control y retención de impuestos. 
Elaboración de órdenes de pago a proveedores nacionales e internacionales.  Toma de inventario físico.

-----------------------------------------------
1/1993 - 10/1994     Empresa: Dataviz Computación C.A.
Sector Empresarial: Informática
  Area Profesional:Contabilidad
Descripción del puesto: Registros contables.  Elaboración de conciliaciones bancarias.  Control de la mensajería.

-----------------------------------------------
2/1995 - 11/1995     Empresa: Biotech Laboratorios C.A. (http://www.biotech.com.ve)
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Contabilidad
Descripción del puesto: Responsable de cuentas por pagar, elaboración de conciliaciones bancarias y control de
relaciones de gastos de la fuerza de ventas (aproximadamente 100 representantes)

-----------------------------------------------
11/1995 - 7/2001     Empresa: Biotech Laboratorios (http://www.biotech.com.ve)
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Encargada de la unidad de pedidos, facturación y despacho. Responsable del manejo y
control del inventario de productos, tramites para la destrucción de productos farmacéuticos. Trato directo con los
principales clientes.

-----------------------------------------------
7/2001 - 2/2003     Empresa: Laboratorios Biotech (http://www.biotech.com.ve)
Sector Empresarial: Servicios sanitarios
  Area Profesional:Ventas y marketing
Descripción del puesto: Gerente de Producto. Elaboración y control del Marketing Plan anual. Trato directo con
mayoristas. Preparación y ejecución de estrategias en puntos de ventas con 25 comerciales y su adiestramiento.
Lanzamientos de nuevas drogas. Analisis de ventas.

-----------------------------------------------
7/2003 - 11/2008     Empresa: Exclusivas Blazquez A Coruña
Sector Empresarial: Imagen personal
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Prospeccion y Captacion de Nuevos Clientes para ofrecer soluciones y productos del
area de bisuteria y complementos de Moda. Deberian captarse nuevos clientes, registralos, iniciar el proceso de
ventas, visitas y cobranzas de las ventas realizadas.

-----------------------------------------------
12/2008 - /Actual     Empresa: Prelo SL (http://www.prelo.es)

http://www.micvweb.com


Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Ejecutar la operación comercial, atendiendo clientes asignados y efectuando prospección
de nuevos clientes para desarrollar estrategias que le permitan lograr la facturación presupuestada para sus
clientes y contribuir con el crecimiento de la empresa.

-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
12-1993Licenciado en Administración de Empresas (http://www.ujmv.edu)
Licenciado
Administración y Dirección de Empresas
Universidad José Maria Vargas
Caracas
Venezuela
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

Contaplus y Facturaplus
Administración y Dirección de Empresas

-----------------------------------------------

Sistema 100 PM
Marketing

-----------------------------------------------

Sistema de Supervision Eficaz
Marketing

-----------------------------------------------

DDD Datos de Distribucion de Drogas
Marketing

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: EspañolNivel: Nivel Profesional
Comentarios: 

-----------------------------------------------
Idioma: GallegoNivel: Nivel Avanzado
Comentarios: 

-----------------------------------------------
Idioma: InglésNivel: Nivel Intermedio
Comentarios: 

-----------------------------------------------




INFORMÁTICA:
Conocimientos:Ofimatica (Word, Excell,…)
Excel, Word, Power Point, Outllook, Access
Nivel: Nivel Avanzado

-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
Me gustaría trabajar en organizaciones profesionales donde desarrollar destrezas y habilidades buscando
beneficio en ambas partes, que ofrezcan posibilidades de crecimiento, ideal sería manejar proyectos
relacionados con el área de Servicio de Ventas.

LOGROS Y RESULTADOS:
En Biotech maneje 35 productos, con crecimento de 28,3 % en ventas. Prepare y ejecute estrategias de 25
comerciales, duplicando el nivel de recordatorio de nuestros productos. En servicio al cliente reducimos los
tiempos de respuesta al cliente en un 25%.

CUALIDADES:
Comunicativo/a, Eficiente, Inteligente, Organizado/a, Productivo/a, Responsable

INTERESES:
Béisbol, Ir de Compras, Música Variada, Viajar/Turismo

DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, Estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\anamarylopez
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