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Ciudad: Neiva CP: 410001(Huila Colombia)  País: Colombia




EXPERIENCIA:

8/1993 - 10/2008     Empresa: Almaces Exito (http://www.grupoexito@com.co)
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: . Responsable por el surtido de la tienda, manejo del recurso humano, control a
indicadores de gestión de tienda, responsable por el cumplimiento de la cifra de ventas, implementación de
planometrias, actividades comerciales. Jefe de Operaciones. Responsable en el manejo de la operación del
negocio, entregar a la parte comercial una tienda dispuesta a la operación diaria de venta, manejo del personal
externo de seguridad, aseo, mantenimiento, cajas, manejo de dinero , servicio al cliente, transporte de
mercancía. Jefe Departamento de Supermercados. Responsable del manejo de todo el departamento de
mercado del Almacén Optimo en Neiva, control y seguimiento al surtido, implantación de planometrias, manejo
de eventos comerciales, manejo de personal del área, control a los indicadores de gestión, inventarios,
solicitudes de mercancía, responsable del cumplimiento de la cifra de ventas, manejo de márgenes comerciales.
Jefe Administrativo. Responsable por todo el manejo administrativo del negocio, aseo, control merma,
mantenimiento, cajas, servicio al cliente, recibo de mercancía, control de inventarios.  
   Ciudad: Neiva País: Colombia
-----------------------------------------------
10/2008 - 11/2013     Empresa: Grandes Superficies de Colombia Cencosud (http://www.cencosud@.com)
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Responsable del control y seguimiento a los Indicadores de Gestión  ventas, cuota de
mercado, Margen Comercial, Demarca, Stock, GDP, GG, EBITDA y EBIT , Planificación, Organización, Dirección
y Control, Administración del Talento Humano. Manejo de planometrias, surtido y exhibición de la mercancía  de
los diferentes Departamentos Comerciales. Lograr el posicionamiento de la marca, lograr el mejor segundo clima
laboral de la compañía, estandarizar a nivel de cumplimiento los indicadores de gestión de la tienda, merma
interna, merma externa, inventarios y control de los gastos, con un manejo de 220 personas entre directos e
indirectos.
   Ciudad: Neiva País: Colombia
-----------------------------------------------
11/2013 - 2/2016     Empresa: Ripley Tiendas por Departamento S.A.S (http://www.ripley.com.co)
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Responsable del control y seguimiento a los Indicadores de Gestión,  ventas, Margen
Comercial, Merma, Stock, GDP, GG, EBITDA y EBIT ,Planificación, Organización, Dirección y Control,
Administración del Talento Humano, con un manejo de 204 personas entre directas e indirectas. Lograr ante el
poco tiempo una marca reconocida en la ciudad y el sur del departamento como sitio obligado de visita, la mejor
tienda en manejo de indicadores de gestión, merma, control de inventarios, precios, gestión personas, servicio al
cliente, mejor clima laboral de la compañía, lograr integrar un gran equipo de trabajo.
 

   Ciudad: Bogota País: Colombia
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
8-1988Administrador de Empresas (http://www.usc.edu.co)
FP1 (Formación Profesional)

http://www.micvweb.com


Administración y Dirección de Empresas
Administrador de Empresas de la Universidad Santiago de Cali Colombia, con experiencia en el  área  Comercial
y manejo de personal. Con conocimientos en el manejo de punto de venta, presupuestos, rentabilidad, margen
comercial, EBITDA y EBIT, ventas por metro cuadrado, surtido y eventos comerciales, capacidad de trabajar en
equipo, disposición al cambio y creación de estrategias comerciales. Busco retos que me permitan participar
activamente en el desarrollo y crecimiento de la organización para el logro de un posicionamiento competitivo,
mediante la puesta en práctica de los conocimientos adquiridos, bajo las normas y procedimientos que se
manejan en la compañía.

 Centro: Universidad Santiago de Cali
 Ciudad: Cali Valle (Colombia)
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

Liderazgo
Administración y Dirección de Empresas
 Centro de Estudios: Gestion Empresarial Bogota
 Enlace al Centro de Estudios: http://gestion.pl@g-empresarial.com
Información adicional:  Manejo del liderazgo dentro de la organizacion

-----------------------------------------------

Excelencia en ventas
Administración y Dirección de Empresas
 Centro de Estudios: Ripley Tiendas por Departamento S.AS
 Enlace al Centro de Estudios: http://www.ripley.com.co
Información adicional:  Como lograr las metas en ventas en la organización

-----------------------------------------------

El viaje hacia un gran lugar para trabajar
Administración y Dirección de Empresas
 Centro de Estudios: Great Place to Work Colombia
 Enlace al Centro de Estudios: http://www.greatplacetowork.com.co
Información adicional:  Como podemos lograr un mejor ambiente de trabajo dentro de la organizacion

-----------------------------------------------

Diplomado Gestion del Retail
Administración y Dirección de Empresas
 Centro de Estudios: Grandes Superficies de Colombia- Universidad de Chile
 Enlace al Centro de Estudios: http://www.cencosud.com
Información adicional:  El Retail como un todo dentro de la organización.

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Principiante
Comentarios: 

-----------------------------------------------


ENLACES WEB RELACIONADOS:



Links relacionados: http://mbejarano_1@hotmail.com
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