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Ciudad: CORDOBA CP: 14007(CORDOBA)  País: España




EXPERIENCIA:

3/1999 - 5/2008     Empresa: BOFROST
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Empresa dedicada  a la preventa, venta y reparto de productos congelados a domicilio,
gestionando una cartera de 500 clientes visitados cada dos semanas  a puerta fria , asesorando a los clientes de
los productos y aumentando la clientela con prospeccion diaria.
   Ciudad: CORDOBA País: España
-----------------------------------------------
5/2008 - 5/2009     Empresa: EMSA SEGURIDAD
Sector Empresarial: Seguridad/Vigilancia
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Empresa dedicada a la preventa y venta de todos los productos relacionados con la
seguridad, sobre todo en venta de sistemas de seguridad como alarmas , tanto interior como exterior ,camaras
de vigilancia, cajas fuertes, con visitas a puerta fria o concertadas.
   Ciudad: CORDOBA País: España
-----------------------------------------------
4/2010 - 10/2011     Empresa: OFISERVICE
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Empresa dedicada a la venta de material de oficina, mi labor , gestionar una cartera de
700 clientes , visitas cada 5 semanas a empresas tanto publicas como privadas ofreciendo cualquier de los 600
productos que la empresa podia suministrar.
   Ciudad: CORDOBA País: España
-----------------------------------------------
9/2012 - 2/2015     Empresa: GESINER - INRESUR
Sector Empresarial: Comercial
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Director comercial, donde mi labor principal es la de coordinador de las oficinas que la
empresa disponia en Andalucia, gestionando las ventas de todos los equipos y reuniones con los respectivos
responsables de cada oficina interviniendo en todos los procesos de seleccion de personal, realizando visitas a
grandes cuentas
   Ciudad: CORDOBA - SEVILLA País: España
-----------------------------------------------
5/2015 - 11/2015     Empresa: TIENDAS DE PROXIMIDAD
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente,Comercio minorista,cosmética
Descripción del puesto: Establecimiento dedicado a la alimentacion, donde realize y desarrolle las siguientes
funciones: caja, horno, reponer, limpieza, organizacion de tienda, recibir proveedores y responsable de la
facturacion de cada turno.
   Ciudad: CORDOBA País: España
-----------------------------------------------
12/2015 - 9/2016     Empresa: ESTABLECIMIENTOS PIEDRA
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente,Comercio minorista,cosmética
Descripción del puesto: Encargado-jefe de tienda, dedicado al sector de alimentacion, realizando las funciones
de apertura de tienda, reparto y organizacion de personal en cada seccion, recpcion y colocaion de la mercancia
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diaria, recepcion de proveedores, tramitacion de pedidos, preparacion de documentacion diaria, control de
trabajadores, cambios de turno, revision y recuento de cajas y cierre de tiendacomo responsable del dinero
facturado diariamente, responsable del marketing y cambios de la tienda y reporte a direccion.
   Ciudad: CORDOBA País: España
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
6-1996TECNICO ESPECIALISTA EN ANATOMIA PATOLOGICA
FP2 / Grado Medio
Otra no especifiada

 Centro: IES SAN ALVARO
 Ciudad: CORDOBA (España)
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

TECNICAS DE VENTA
Otra no especifiada
 Centro de Estudios: IES RAMON Y CAJAL
Información adicional:  tecnicas de venta , sacar necesidades y cierre 

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: EspañolNivel: Nivel Profesional
Comentarios: Por mis trabajos realizados he tenido la oportunidad de mejorar mi habal a la hora de negociacion
con los clietnes, sacar necesidades y vender el producto que realmente necesita el cliente

-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
-Establiidad laboral
Pertenecer a una empresa donde pueda ofrecer todos mis conocimientos y mi experiencia y poder disfrutar del
trabajo

CUALIDADES:
Adaptable, Amable, Colaborador, Comprometido/a, Comunicativo/a, Creativo/a, Eficiente, Entregado/a, Fiable,
Honesto/a, Imaginativo/a, Organizado/a, Perceptivo/a, Persistente, Productivo/a, Responsable, Servicial,
Sociable, Tenaz, Trabajador/a


INTERESES:
Astrología, Cine/Películas, Cocinar, Música Pop/R&B, Naturaleza, Viajar/Turismo

DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, No estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, No estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\luisbadiaromero
Documentos Anexados: https://micvweb.com/ficheros/2257231.DOC



- ANÓNIMO
               Curriculum generado con http://www.micvweb.com




