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Direccion web: http://ozunaronald.micvweb.com
Ciudad: CP: () Pais: -

EXPERIENCIA:

3/2002 - 3/2004  Empresa: Mision UruguayDescripcion del puesto: Basqueda de Clientes Nuevos, entrevistas
con los mismos, manejo de cartera de banca y trabajo social con individuos
Ciudad: Montevideo Pais: Uruguay

3/2005 - 3/2006 Empresa: Supermercados EspafiaDescripcion del puesto: Encargado de la parte contable(
area cajas ), del dinero entrante, depdsitos, manejo de los Valores de una sucursal, pago de salarios, atencion a
clientes en casos como ( quejas, informacién, ayuda entre otros ), manejo de horario del personal,
contrataciones y afines. Encargado de una sucursal (apertura y cierre del edificio), gestiones de Gerente.

Ciudad: Asuncion Pais: Paraguay

3/2006 - 3/2008 Empresa: Banco AtlasDescripcion del puesto: Encargado de la parte contable( area cajas ),
del dinero entrante, depdsitos, extracciones de caja de ahorro, desembolsos de Préstamos, cobros diversos
(Préstamos, Tarjetas de Crédito, cobros de servicios).Manejo Cheques, Encargado de la tesoreria de una
sucursal

Ciudad: Asuncion Pais: Paraguay

3/2008 - 10/2012 Empresa: Banco RegionalDescripcion del puesto: Asistente Comercial Banca Empresas-
Ejecutivo de Ctas. Banca Empresas Responsabilidades Busqueda de Clientes Nuevos, entrevistas con los
mismos, manejo de cartera de banca empresas, durante mi periodo como asistente tuve varias oportunidades de
guedarme a cargo de cartera de clientes. Colocacion de Creditos a Empresas, Apertura de Lineas de Credito ,
trabajo por Objetivos y Metas.

Ciudad: Asuncion Pais: Paraguay

11/2012 - 11/2014 Empresa: Pollpar SA- KzeroDescripcion del puesto: Busqueda de Clientes Nuevos,
entrevistas a candidatos del area comercial, planificacion de acciones de ventas, Supervision de Preventa y
Venta Directa de consumo masivo, Encargado de implementacion de preventa a nivel compafiia, Logros como
aumento del 30 de las ventas en las zonas en general, 100 de aumento de ventas en las zonas de Preventa. A
cargo de mas de 30 personas. Coaching, Induccién, Implementacion de KPI's y seguimiento del mismo

Ciudad: Asuncion Pais: Paraguay

11/2014 -/ Empresa: Nucleo-PersonalDescripcién del puesto: Responsable de las ventas de Recarga nivel
pais, liderando un equipo de forma directa de 30 personas, y mas de 100 en forma indirecta. Implementaciones
de nuevas estrategias de trabajo, auditorias a Dealers. Planificacion, ejecucién y control sobre los Puntos
comerciales. Logros aumento de la cartera de clientes Puntos de Ventas del 15 anual en el pais. Y Ventas en
10 . Disminucién de quiebres. Proyectos de captacion de clientes. Disefio de circuitos comerciales, ruta de ventas
y mapeo de clientes.

Ciudad: Asuncion Pais:; Paraguay

FORMACION ACADEMICA:
-0Ing. Comercial

Cursando: Ingeniero Superior
Economia y Finanzas

Centro: Universidad Americana
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Ciudad: Asuncion (Paraguay)

ENLACES WEB RELACIONADOS:

Direccién web: http:\\www.micvweb.com\ozunaronald

- ANONIMO
Curriculum generado con http://www.micvweb.com




