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Ciudad: La Vall d uixo  CP: (Castellón )  País: España




EXPERIENCIA:

6/1998 - 7/2002     Empresa: Parmalat 
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Vendedor de la línea refrigerada de lácteos y jugos de la marca Parmalat , vender ,
distribuir, facturar, cobrar . 
   Ciudad: Valencia  País: Venezuela
-----------------------------------------------
11/2002 - 7/2006     Empresa: JIM Services 
Sector Empresarial: Atención al cliente
  Area Profesional:Atención al cliente,Comercio minorista,cosmética
Descripción del puesto: Atención al cliente brindándole un servicio justo y eficaz , soluciones al ciudadano
referente con toda la parte de registros civiles 
   Ciudad: Valencia  País: Venezuela
-----------------------------------------------
9/2006 - 5/2018     Empresa: Pepsico 
Sector Empresarial: Consumo
  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Vendedor de dts ,  ventas y  distribucion del producto a los clientes y anaqueles cobro y
facturacion, manejo de un 350 donde se lleva la mercancía a despachar , conocimientos de inventarios y
almacén , cursos realizados de manejos, ventas manejo de emociones y estrés , manejo defensivo de vehículos ,
programa de valores Pepsico, excelencia humana , talleres de ventas DTS
   Ciudad: Valencia  País: Venezuela
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
7-1989Bachiller 
BUP / COU (Bachillerato) / Secundaria 
Ventas, distribución, cobro, facturación, atención al cliente  
 Centro: Colegio Don Bosco 
 Ciudad: Valencia  (Venezuela)
-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: ItalianoNivel: Nivel Principiante
Comentarios: 

-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
Mis objetivos son alcanzar lo máximo de mi, satisfacer las necesidades de los clientes ayudandolos a crecer con
los productos y servicios, tener un arte o maestría para la venta, un buen vendedor es aquel que ha tropezado
muchas veces, pero que ha sabido aprender de sus errores, transformando sus fracasos en éxitos,  trabajar bajo
un proceso de ventas que son los pasos de la venta: planificación y organización, ejecución y evaluación y
control. 
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LOGROS Y RESULTADOS:
Mejor vivir, mejor beneficio personal 

CUALIDADES:
Adaptable, Amable, Analítico/a, Cariñoso/a, Colaborador, Comprometido/a, Comunicativo/a, Creativo/a,
Decidido/a, Determinado/a, Diligente, Eficiente, Enérgico/a, Entregado/a, Fiable, Flexible, Fuerte, Gracioso/a,
Honesto/a, Imaginativo/a, Incisivo/a, Intelectual, Inteligente, Intuitivo/a, Meticuloso/a, Organizado/a, Perceptivo/a,
Persistente, Persuasivo/a, Preciso/a, Productivo/a, Responsable, Seguro/a, Sensible, Servicial, Sociable, Tenaz,
Trabajador/a, Valiente, Versátil


INTERESES:
Béisbol, Boxeo/Lucha Libre, Carreras de Motos, Coches/Motos, Cocinar, Fútbol/Rugby, Ir de Compras,
Montañismo, Música Alternativa, Música Country, Música Latina, Música Pop/R&B, Naturaleza, Navegar,
Senderismo/Acampadas, Servicios Sociales Voluntarios, Viajar/Turismo, Vino y Degustación


DISPONIBILIDAD:
Estoy dispuesto a viajar
, No estoy dispuesto a trabajar en el extranjero
, Estoy dispuesto a trabajar fuera de mi región


ENLACES WEB RELACIONADOS:
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