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Direccion web: http://frananfama.micvweb.com
Ciudad: Quito CP: (Pichincha) Pais: Ecuador

EXPERIENCIA:

4/2004 - 4/2016 Empresa: Farma S.A.
Sector Empresarial: Marketing
Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripcion del puesto: Gerente Gerente de Productos Eticos y OTC
Empresa: Konsuma de Venezuela S.A. Caracas, Venezuela

Responsabilidades ejecutadas:

-Seguimiento de las ventas, gastos, estrategias de comunicacion y marketing de la marca Teragrip®, principal
marca de la division OTC, del Grupo Farma.

-Asesoria y apoyo de dos gerentes de productos encargados del resto de las marcas del portafolio OTC, a través
de la coordinacion, seguimiento y control de planes de mercado, ventas y gastos de las marcas a su cargo.
-Seguimiento y control del disefio de estrategias y tacticas con las agencias creativas y agencia de medios de
publicidad. Realizacion de piezas y pautas promocionales dirigidas a farmacias y consumidores Ayudas visuales,
comerciales y sus pautas en diversos en medios de comunicacion .

Ciudad: Caracas Pais: Venezuela

5/2013 - 7/2016 = Empresa: Konsuma de Venezuela S.A.
Sector Empresarial: Marketing
Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripcién del puesto: Gerente de linea Division OTC de Konsuma de Venezuela S.A.
Empresa: Konsuma de Venezuela S.A. Grupo Farma OTC , Caracas, Venezuela
Linea especialista en productos OTC, con promocién y venta en farmacias.
Responsable de un equipo de trabajo compuesto por un Gerente de ventas a farmacias, tres gerentes de
productos y un analista de mercado. Reporte directo a Director de la Division OTC.

Responsabilidades ejecutadas:

-Ejecucion, control y seguimiento de los presupuestos de ventas y gastos.

-Supervisiéon y seguimiento en la elaboracion y ejecucion de los planes de marketing de los gerentes de
productos.

Trabajo continuo de la mano del gerente de ventas a farmacias, en la fijaciébn y seguimiento de estrategias a
implementar de acuerdo a los cambios del mercado.

-Negociaciones con droguerias, farmacias y otros clientes.

-Seguimiento permanente en el campo para visualizar estrategias propias y de la competencia, feedback
continuo con equipo de trabajo.

Ciudad: Caracas Pais: Venezuela

8/2016 - 7/2017 Empresa: Grupo Farma de Venezuela
Sector Empresarial: Marketing

Area Profesional:Ventas y marketing
Descripcion del puesto: -Seguimiento y control de las estrategias de mercado de todos los paises en que la
empresa esta presente Venezuela, Colombia, Pert y Ecuador .
-Asegurarse de la alineacion de actividades de mercado ejecutadas por los gerentes de producto de los
diferentes paises con los objetivos, misién y vision de la Organizacion seguimiento de actividades de


http://www.micvweb.com

aproximadamente 30 gerentes de producto .

-Responsable de la revision y control de los planes de lanzamiento de nuevos productos.

-Junto con la Direccion del Comité de desarrollo de nuevos productos, seguimiento y andlisis de factibilidad para
el desarrollo de nuevos proyectos corporativos.

Ciudad: Caracas Pais: Venezuela

FORMACION ACADEMICA:

6-1996Farmacéutico

FP3 / Grado Superior

Otra no especifiada

Amplios conocimiento en la elaboracion, control, analisis y formulacion de medicamentos farmacéuticos. Mencién
en tecnologia Industrial.

Centro: Universidad Central de Venezuela

Ciudad: Caracas (Venezuela)

5-2002Especialista en Mercadeo

Postgrado

Marketing

Técnicas de mercadeo, especializacion en mercadeo de productos farmacéuticos.
Centro: Universidad Central de Venezuela

Ciudad: Caracas (Venezuela)

11-2006PAG Programa avanzado en Gerencia IESA

FP3 / Grado Superior

Gestion de Empresas

Amplio conocimento en economia, gerencia de empresas, recursos humanos entre otros.
Centro: IESA

Ciudad: Caracas (Venezuela)

ENLACES WEB RELACIONADOS:

Direccion web: http:\\www.micvweb.com\frananfama
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