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EXPERIENCIA:

1/2008 - 10/2012     Empresa: Rinka Sport Center  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Ejecutivo de ventas de ropa deportivas y zapatillas Converse, también ejercí el puesto de
encargado de planta, en este puesto adquirí la capacidad de arquear la caja, depositar la ganancia del dia y
recibir los pagos de las ventas realizadas, como cajero.
Durante 2 años completos, ejercí el puesto como ejecutivo de ventas, en donde cobraba comisión por ventas y
también se realizaba el pedido correspondiente de los productos faltantes.
En los siguientes 2 años, pase de ser ejecutivo de ventas a ser el encargado de plata, en donde yo debía de
realizar los cobros de las ventas y al final del dia arquear caja y hacer el deposito bancario de la ganancia del dia,
también tenia que aprobar los envíos de mercancías faltantes, abrir y cerrar el local.

-----------------------------------------------
11/2012 - 6/2013     Empresa: Cochez & Cia  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Ventas de productos de construcción y del hogar, en donde los clientes se acercaban a
la oficina de venta y yo les verificaba en la pc si la sucursal contaban con los diferentes productos deseados, de
no ser así, podía verificar si el producto se encontraba en alguna otra sucursal y de ese modo hacerle llegar el
producto requerido al cliente. Facturaba la venta y verificaba la totalidad de entrega de los productos vendidos 
también hacia cotizaciones y averiguaciones de los materiales e inmuebles que la empresa ofrecía.  

-----------------------------------------------
8/2013 - 12/2015     Empresa: Conex Telecom  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Ejecutivo de Ventas Directa, en donde vendía servicios de cables por televisión, salía a la
calle a entregar volantes con las promociones brindadas por la empresa, hacia proyecciones en puntos de ventas
estratégicos en lugares como centros comerciales, luego, regresábamos a las oficinas para realizar las ventas
pactadas e ingresar las ventas realizadas, también se hacían ventas por vía telefónicas y se realizaban los
cobros de las ventas logradas.
Luego pude realizar el puesto como encargado de la atención al cliente, obteniendo el puesto de unas de las
oficinas ubicada en Mañanitas, realizando allí mi labor tanto de ventas, cobros y atención al cliente.

-----------------------------------------------
1/2016 - 10/2017     Empresa: Cable Onda  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Ejecutivo de Venta Élite, en donde trabajábamos directamente con el antiguo Gerentes
de ventas, el señor David.
Lo que hacíamos era realizar ventas complejas del servicio por cable, también nos encargabamos de los cobros
y de las reventas  es decir, recolectabamos información esencial de  los clientes que alguna vez gozaron del
servicio y les brindabamos nuevas propuestas con algunas promociones, para de ese modo poder reintegrarlos
al sistema como clientes recuperados. También, realizamos cobros, a aquellos que estaban morosos y sin el
servicio, estos también entraban como clientes reconectados o recuperados.

-----------------------------------------------
10/2017 - 7/2018     Empresa: Bac Credomatic Int.Descripción del puesto: Ejecutivo de Ventas VIP, en donde me
encargaba de vender tarjetas de créditos viajeras, osea, que acumulan millas y no puntos. Estas tarjetas solo la
vendíamos a clientes potenciales y exclusivos, aquellos que podrían adquirir dichas tarjetas sin problemas y que
estuvieran con un buen historial acrediticio en la pc  de esta forma contactaba al cliente desde una base de
datos, concretaba citas en donde le hacia la entrevista, le presentaba dicho producto y realizaba la venta
correspondiente. 
En esta altura, estaba teniendo buenos resultados en la empresa, pero muchos problemas en mis estudios
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universitarios, los horarios no me permitían llegar a tiempo a clases, ya que muchas veces estaba con los
clientes en las entrevistas de ventas, tome una decisión que en ese momento fue muy crucial e importante en mi
vida, renunciando a la empresa, para poder seguir de lleno con mis estudios. 

-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
-
Cursando: Licenciado
Humanidades
Geografía e Historia
 Centro: Universidad de Panamá 
-----------------------------------------------
-
Graduado Escolar / ESO / Primaria 

-----------------------------------------------
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