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EXPERIENCIA:

2/1995 - 1/1998     Empresa: Continente  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Me dedicaba a atender a los clientes, mantener la tienda colocada y limpia, tener todos
los precios bien puestos, recepción de mercancía, mantener el almacén colocado, realización de pedidos,
realización de inventarios, el mantenimiento de la tienda bien repuesta que no faltase ningún artículo.
   Ciudad: Mérida País: España
-----------------------------------------------
8/1998 - 10/1998     Empresa: Hermanas Casado Cartri  Area Profesional:Atención al cliente,Comercio
minorista,cosmética
Descripción del puesto: Era reponer la tienda, mantenerla colocada, mantener precios puestos y recepción de
mercancía, atención a los clientes, en ocasiones cobrar en caja.
   Ciudad: Mérida País: España
-----------------------------------------------
10/1998 - 11/2012     Empresa: Feu Vert  Area Profesional:Dirección - Gerencia
Descripción del puesto: Era el responsable del auto centro y mi misión era controlar todos los gastos del auto
centro por medio de la cuenta de explotación, gastos de personal, control de residuos, gestión de horarios y
vacaciones del personal, realización de entrevistas de trabajo y contrataba al candidato más adecuado.
También era el responsable de realizar el inventario general, mandar informes diarios, semanales y mensuales a
mi regional sobre la situación económica del centro y en caso de desviación debía de decirle que decisión iba a
tomar para solucionar el problema.
Atendía a los clientes cliente, recepcionaba mercancía y cobraba en caja. Realización de reuniones diarias con el
personal para la información de las ventas del centro y semanalmente con mis mandos intermedios para tomar
posibles decisiones en algunas desviaciones que pudiéramos tener en ventas, stock, entrada de clientes, taller
etc  y tomar una decisión para solucionarla.
Además tenía que responder al correo  todos los emails que mandasen y los posibles datos o documentación
que me pidieran desde los distinto departamentos de mis central
También tenía que controlar los ratios de ventas añadidas de los vendedores según los objetivos puesto por la
empresa y en caso de que alguno tuviera alguna desviación me lo subía y hablaba con el para dar solución a esa
desviación que llevaba
En ocasiones y cuando veía que teníamos un tiempo de baja afluencia de clientes salía a controlar los demás
talleres y concesionarios, y en el caso de que la desviación fuese nuestra con el supermercado, gasolinera y el
auto lavado realizaba promociones para conseguir hacer entrar más clientes a la tienda.
   Ciudad: Mérida País: España
-----------------------------------------------
1/2015 - 6/2016     Empresa: Das welt auto  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Atendía a los clientes, me iba a los diferentes centros los cuales teníamos para hacer
fotos a los vehículos y  mantenía la página web donde teníamos colgados los coches que teníamos en stock en
los diferentes centros.
   Ciudad: Mérida País: España
-----------------------------------------------
6/2016 - 1/2020     Empresa: Neumáticos Molina  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Era el responsable de mantener los siete centros con los cuales contábamos con un
control de stock adecuado. Realizaba los pedidos necesarios para cada uno de los centros según necesidades,
daba de entrada a la mercancía que les llegaba y las sacaba de stock cuando realizaban  las órdenes de trabajo.
También iba realizando inventarios en los diferentes centros para tener que el stock que aparecía en el
ordenador era el que había en las tiendas. En  el centro en el cual yo me encontraba era el responsable del
control de albaranes de entrada, salida y posibles abonos que tuvieran que hacernos, también pedía  la
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mercancía que fuera necesaria al proveedor local  para que el mecánico realizase el trabajo y además también
tenía que mantener mi centro bien colocado.
   Ciudad: Mérida País: España
-----------------------------------------------
3/2020 - 3/2021     Empresa: Tc Motors  Area Profesional:Comercial - Ventas
Descripción del puesto: Era el encargado de mantener el stock adecuado en el centro para que los trabajadores
tuvieran en cualquier momento material para realizar los trabajos que tuvieran.  Realizaba las órdenes de trabajo,
controlaba  la gestión de albaranes de entrada y en caso de que hubiera que hacer algún abono estaba
pendiente de ese abono y además realizaba inventarios.
También era el responsable de añadir el material utilizado por los trabajadores a las órdenes de trabajo para que
el stock fueses correcto y se le sobrase al cliente todo lo que se había utilizado.
Durante los últimos cinco meses además de ser el encargado del stock fui  jefe de taller y gestionaba el buen
funcionamiento del mismo para que todos los coches se acabaran bien y en el tiempo que le habíamos dicho al
cliente.
   Ciudad: Mérida País: España
-----------------------------------------------


FORMACIÓN ACADÉMICA:
6-1993grado superior electrónica de comunicaciones
FP2 / Grado Medio
Comunicación
Aprendimos a la reparación de aparatos electrónicos como televisores, radios etc
 Centro: Emerita Augusta
 Ciudad: Mérida (España)
-----------------------------------------------


FORMACIÓN COMPLEMENTARIA:

Mecanografía
 Centro de Estudios: Academia Molina

-----------------------------------------------


IDIOMAS:
Idioma: InglésNivel: Nivel Principiante
Comentarios: 
 Centro de Estudios: Durante los años que he estado estudiando
-----------------------------------------------


OBJETIVOS PROFESIONALES:
El realizar siempre mi trabajo correctamente, conseguir un trabajo estable donde pueda demostrar mi valía y
aprendizaje durante todos los años trabajados en los distintos sectores.

LOGROS Y RESULTADOS:
El haber conseguido hasta ahora todo lo que me he propuesto. Sobre todo empezar en feu vert como vendedor y
ascender a Gerente. Empezar en Neumáticos Molina cono recambio de automoción y terminar siendo el
responsable de los siete centros que tenía en posesión.

CUALIDADES:
Amable, Cariñoso/a, Colaborador, Comprometido/a, Comunicativo/a, Creativo/a, Determinado/a, Enérgico/a,
Flexible, Honesto/a, Intuitivo/a, Meticuloso/a, Organizado/a, Perceptivo/a, Persuasivo/a, Preciso/a, Productivo/a,
Responsable, Servicial, Sociable, Tenaz, Trabajador/a, Versátil




INTERESES:
Baloncesto/Voleibol, Carreras de Motos, Coches/Motos, Música Pop/R&B, Tenis/Paddel, Viajar/Turismo

ENLACES WEB RELACIONADOS:

Dirección web: http:\\www.micvweb.com\980225
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